
RASSEGNA
STAMPA



Indice
Superbike 2024: Fervi a supporto del team Go Eleven
eventinews24.com - 31/03/2024

Fervi presenta il Catalogo n 46 in carta ecologica
Ferrutensil - 31/03/2024

FERVI SEMPRE PIÙ SOSTENIBILE (CONFERMATA LA CERTIFICAZIONE ESG)
Fare - 31/03/2024

Mondiale di Superbike 2024: Fervi ancora a supporto del team Go Eleven
iFerr magazine - 31/03/2024

RICAMBI MOTO: ACCORDO DI PARTNERSHIP TRA FERVI E E. BERGAMASCHI & FIGLIO
Ferramenta 2000 Hardware Magazine - 31/03/2024

Gamma, prestazioni e servizio. Così si affronta un mercato maturo
Ferramenta 2000 Hardware Magazine - 31/03/2024

Fervi Spa: approvato il bilancio 2023
Ferramenta 2000 Hardware Magazine - 31/03/2024

SUPERBIKE 2024: FERVI SPONSOR TECNICO ANCHE PER IL TEAM GO ELEVEN
Ferramenta 2000 Hardware Magazine - 31/03/2024

IL CATALOGO N. 46 FERVI È IN CARTA ECOLOGICA
Ferramenta & Casalinghi - 31/03/2024

ELETTROUTENSILI FERVI
Legno Lab - 31/03/2024

Indebitamento netto in calo e ricavi netti stabili con redditività in crescita: chiuso e approvato il bilancio
2023 di FERVI S.p.A.
ferramenta2000.net - 03/04/2024

RICAMBI MOTO: FERVI SIGLA UN ACCORDO DI PARTNERSHIP CON LO STORICO MARCHIO E.
BERGAMASCHI & FIGLIO
mediakey.tv - 10/04/2024

FERVI sigla un accordo di partnership con lo storico marchio E. Bergamaschi & Figlio
ilgiornaledelmeccanico.it - 10/04/2024

FERVI: siglato un accordo di partnership con lo storico marchio E. Bergamaschi & Figlio
ilgiornaledellaftermarket.it - 10/04/2024

Accordo di partnership tra FERVI e lo storico marchio E Bergamaschi & Figlio
tecnelab.it - 11/04/2024

Fervi, firmata la partnership con il marchio E. Bergamaschi & Figlio
emiliapost.it - 12/04/2024

Il marchio E. Bergamaschi & Figlio sigla la partnership con Fervi Group
lombardiapost.it - 12/04/2024

Ricambi moto: Fervi sigla accordo con E. Bergamaschi & Figlio
ferrutensil.com - 11/04/2024

FERVI sigla un accordo di partnership con lo storico marchio E. Bergamaschi & Figlio
www.rassegnabusiness.news - 15/04/2024

4

6

7

8

9

10

18

19

20

21

32

33

35

37

39

41

42

43

45

P.2



Ricambi moto: FERVI sigla un accordo di partnership con lo storico marchio E. Bergamaschi & Figlio
ferramenta2000.net - 15/04/2024

Fervi Accordo doc con Bergamaschi
Gazzetta Di Modena - 15/04/2024

FERVI – “NEL 2023 MARGINALITÀ IN FORTE MIGLIORAMENTO E OTTIMA RESILIENZA
NONOSTANTE IL DIFFICILE CONTESTO”
marketinsight.it - 15/04/2024

War Room Business con Guido Greco (Fervi Group)
www.war-room.it - 22/04/2024

23/04/2024 - Fervi S.p.A.: 23/04/2024 - Ricavi consolidati al 31 marzo 2023
moneycontroller.it - 23/04/2024

Fervi, i ricavi nel 1° trimestre 2024
abcrisparmio.soldionline.it - 24/04/2024

Aggiornato il catalogo prodotti Fervi con una nuova linea di torni
publiteconline.it - 28/04/2024

47

49

51

53

54

56

57

P.3



Superbike
2024 : Fervi a

supporto
del team Go

Eleven

IAPHET ELLI

MN

FIM World Championship Grand Prix, Test, 19-20. February 2024, WorldSBK, Phillip

Island, Australia

La sponsorship FERVI del team Go Eleven prevede la fornitura da parte dell'azienda

emiliana del materiale per l'allestimento del box. L'accordo ha l'obiettivo di supportare il

talento sportivo e di sancire proficui incroci comunicativi tra i due brand, attraverso la

presenza del logo FERVI sui pannelli dei box e su quelli dedicati alle interviste, sui camion

utilizzati per la logistica del team e sulle tute dei membri della squadra.

Tutti i diritti riservati
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Un impegno quello di FERVI verso il motorsport e il mondo racing consolidato nel tempo,

che porta l'azienda di Vignola, punto di riferimento per i settori della manutenzione e del fai

da te, a incrementare la propria presenza nel campionato delle derivate di serie,

riprendendo la sponsorizzazione del team Go Eleven e affiancandola a quella del team

ufficiale Aruba.it Racing - Ducati.

Il team Go Eleven quest'anno scende in pista con il pilota Andrea Iannone che ritorna così

nel mondo delle competizioni delle moto da corsa. In sella alla Ducati Panigale V4 R con

livrea gialla, il pilota italiano cercherà di dire la sua nella lotta per il campionato iniziata con

la prima gara australiana del 23-25 febbraio e che da calendario approderà in Italia nei

mesi di giugno e settembre.

Tutti i diritti riservati
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Fervi presentail Catalogon. 46
in cartaecologica

Sono passati due annidall'ultima releasee la nuova edi-

zione del catalogo Fervi èpronta per esseredistribuita. La

versione cartacea risulta rinnovatanella confezione e

nell'estetica, mantenendoperò la tradizionalelogica di ri-

cerca dei prodotti. Disponibile anchein versionedigitale

online sul sito dell'azienda, il catalogo46 comprendeol-

tre 8600 prodotti, con più di 300 nuove referenze tra cui

elettroutensilia filo ea batteria, recentementelanciati sul

mercato. Stampato

su cartaleggera e

resistente, certifi-

cata PEFC in coe-

renza con il per-

corso di

sostenibilità ESG

avviato dal-

l'azienda, il cata-

logo ha una coper-

tina rinnovata,

grafica accattivante

con una leggibilità migliorata checonsentedi orientarsi

con maggiore comodità nella ricerca enella consulta-

zione di codici eprodotti. Fervi forniscealla propria

forza venditaanche il nuovo CatalogoVogel Germany,

storico marchiotedescodi Fervi Group specializzato in

strumentidi misura e di precisione, ed una nuovaSelec-

tion 2024 Edizione 01dedicataaduna selezione di pro-

dotti best runnercon un prezzo promo,cheper la prima

volta conterrà anche le migliori referenze di Vogel Ger-

many ed una sezionededicata aRivit. www.fervi.com

Tutti i diritti riservati
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GuidoGreco,CEOdiFerviGroup

FERVI SEMPREPIÙ SOSTENIBILE,

CONFERMATALA

CERTIFICAZIONEESG

Ferviconfermail proprio impegnoper la
sostenibilità.Nel 2023l'aziendadi Vignola,

in provinciadi Modena,attivanel settore
dellafornituradi attrezzatureprofessiona-

li, ha infatti incrementatoil suopunteggio

raggiungendoil 64,48%e confermandoil

livello AA- dellaCertificazioneESG(En-

vironmental,Socialand Governance)del

2022.In particolare,il miglioramentonel

punteggioè collegatoallevocisaluteebe-

nessereaziendale(76,29%),qualityeduca-
tion (63,45%)epacee giustizia(62,83%).

Tuttoquestoèstatopossibilegrazieall'otti-

mizzazionedi unaseriedi procedureinter-

ne e ainvestimentispecificiportatiavanti

dall'aziendaemiliana,puntodi riferimento
del mercatoMRO (Maintenance,Repair

and Operations)e delle attrezzatureper

officina,per il fai-da-teeperi professioni-
sti dellamanutenzione.L'obiettivorimane

quellodi agirein modoconcretosudiversi

aspettidella vita aziendalee sull'impatto
dellevarieattività, siain termini di soste-

nibilità ambientale,siadi welfareaziendale

egovernance.
La certificazioneESG,insiemealgiàricco

palmarèsdi certificazionidi Fervicomela

ISO 45001relativaai sistemidi gestione

per la saluteesicurezzasullavoro, la ISO

14001relativaal sistemadi gestioneam-
bientaleela ISO 9001sul sistemadi ge-
stionedellaqualitàdei prodotti (con tutte

le variefasidi verificaedi controlloprima

dell'immissionesulmercato),diventaquin-

di un importanteindicatoredi sostenibilità

per le impresemoderne,trainandotutta
la filiera in un percorsodi responsabilità,
orientatoafar emergerel'affidabilitàel'ec-

cellenzadelleaziendepiù sensibili.

"Continuiamocon orgoglioesoddisfazio-

neil nostropercorsodi crescitae migliora-
mentoper raggiungeregli obiettivi di svi-

luppo sostenibiledell'ONU. Confermare
il nostrorating AA- adistanzadi un anno

è giàun risultato,ma incrementareulte-

riormenteil nostropunteggioci fa capire
chestiamoandandonelladirezionegiusta.

Siamodeterminatia continuarein questa
direzione,anno dopo anno, garantendo

un miglioramentoper le risorseaziendali,

lasostenibilitàambientalee il sostegnoalla
comunità",affermaGuidoGreco,CEO di

FerviGroup.

E non si fermanemmenoil supportoche
l'aziendamodenesedaràalleeccellenzedel

territorio: ancheper il 2024Ferviscende

in pista con Aruba.it Racing-Ducatinei

mondiali Superbikee SuperSport;dopole
vittorie dell'annoscorsoin Superbikecon
AlvaroBautistae Supersportcon Nicolò
Bulega,hadecisoinfatti di rinnovareil pro-

prio impegnoeil supportoalteamcampio-
nedelmondo.

In particolare,fornirà i propri prodotti
comecarrelli,arredimodulari e utensiliai

meccanicidel teamper la messaa punto
dellepotentidue-ruoteDucati PanigaleV4

Re PanigaleV2,allestendotutti i boxdella

squadradurantei dodiciround cheporte-
rannoi duecampionatiracingsui circuiti
di tutto il mondo.

Tutti i diritti riservati
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Mondiale di Superbike 2024: Fervi ancora a

supporto del team Go Eleven

Lasponsorship Fervi del team Go Eleven prevede la fornitura da

parte dell'azienda emiliana del materiale per l'allestimento del

box. L'accordoha l'obiettivo di supportare il talento sportivo e

di sancireproficui incroci comunicativi tra i due brand, attraverso

la presenzadel logo Fervi sui pannelli dei box e suquelli

dedicati alle interviste, sui camion utilizzatiper la logistica del

team e sulle tute dei membri della squadra.Un impegno quello

dell'azienda verso il motorsport e il mondo racing consolidato nel

tempo, che porta l'azienda di Vignola a incrementare la propria

presenzanel campionato delle derivate di serie, riprendendo la

sponsorizzazione del team Go Eleven e affiancandola a quella

del team ufficiale Aruba.it Racing- Ducati.

Tutti i diritti riservati
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RICAMBI MOTO: ACCORDO DI PARTNERSHIP TRA

FERVI E E. BERGAMASCHI & FIGLIO

FERVI, HA SIGLATOUNAPARTNERSHIPCONE. BERGAMA-

SCHI& FIGLIOS.P.A., LOSTORICODISTRIBUTOREMILANE-

SEDIRICAMBI,ACCESSORIE ATTREZZATURAMOTOPERLO

SPORTEIL TEMPOLIBERO.SI TRATTADIUNULTERIOREPAS-

SAGGIOPERCONSOLIDAREIL MARCHIOFERVICOMEPUNTO

DIRIFERIMENTOPERLAMANUTENZIONEDELLEDUERUOTEIN

ABBINAMENTOALLERECENTIESPERIENZEDISPONSORSHIPIN

SUPERBIKEESUPERSPORT,DOVEILMARCHIOEL'ESPERIEN-

ZAFERVISONOSTATIPROTAGONISTINEIBOXCONARREDIE

UTENSILI.L'ACCORDOANTICIPATOAGLIADDETTIAI LAVORI

IN OCCASIONEDELLACONVENTIONAZIENDALEDI BERGA-

MASCHIAINIZIOMARZO,COINVOLGEI RICAMBISTIDELSET-

16

TOREMOTOELEOFFICINEAUTORIZZATERIDEUP- LARETE

DISTRIBUTIVAFIDELIZZATACONCOPERTURANAZIONALECHE

OFFRETUTTAL'ESPERIENZADI BERGAMASCHIAL SERVIZIO

DEIMOTOCICLISTIEDEGLISCOOTERISTI.

GRAZIEA QUESTAPARTNERSHIP,FERVIPOTRÀSUPPORTARE

INMODOMIRATOCONLEATTREZZATUREDIMANUTENZIONE

E GLIARREDIDA OFFICINASTUDIATISPECIFICATAMENTEPER

LEESIGENZEDELSETTOREMOTORISTICO,TUTTELEOFFICINE

MOTOADERENTIALNETWORKRIDEUPENONSOLO,CONLA

POSSIBILITÀDIMIGLIORAREIL POSIZIONAMENTODELBRAND

COMEPUNTODI RIFERIMENTODELCOMPARTODUERUOTE.

LE ATTREZZATUREEGLIARTICOLIDEDICATIALMONDODELLE

DUERUOTEDELCATALOGOFERVISARANNO,INFATTI,DISPO-

NIBILINELLARETEVENDITAEDISTRIBUTIVADIBERGAMASCHI.

Tutti i diritti riservati
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FERRAMENTA®

SPECIALE utensili manuali

GAMMA, PRESTAZIONI E SERVIZIO. COSÌ

SI AFFRONTA UN MERCATO MATURO

Il contesto non è particolarmente dinamico e questo spinge le aziende del

comparto ad innovare continuamente la proposta andando ad affinare le

prestazioni - anche in termini di praticità di utilizzo - e la gamma dei servizi

a supporto. La ferramenta si conferma come un canale strategico

Sepur con qualcheincertezza,dovu-

ta anchea uncontestointernazionale

decisamentecomplesso,per le azien-

de protagonistedi questospecialeil

bilanciodeiprimimesidel 2024è so-

stanzialmentepositivo.ValerioTraver-

si BusinessUnitManagerUtensileria,

ResponsabileDivisioneKey Account,

ricordache Beta Utensili "è unare-

altàin costantecrescita,nonostanteil

complicatocontestosocio-economico

delrecentepassato.Ci siamoaffermati

comepuntodi riferimentosulmercato

italianoeinternazionalee ancheil 2024

siè apertoconottimeperformance".

Pietro Gentilini, Product Manager

Ferviguardaal 2024comea"un anno

difficile e sicuramenteimpegnativo.

Alivello di mercato,le premessenon

sonoalmomentopositive,maconfidia-
mointernamentenellanostracapacità

di azioneanchea frontedi venticon-

trariemariturbolenti.Lapianificazione

pensataal momentosta dandobuoni

risultatie ciaspettiamounarispostadal

mercatoaltrettantobuona,vistalasem-

pre più crescente"brand awareness"

delmarchioFervisianei rivenditorima

soprattuttonell'utilizzatorefinale".

Il bilanciodeiprimimesidel 2024" è

sicuramentepositivo",dichiaraEnrico

Ullmann,AmministratoreUllmann."I

datidivenditasonoincoraggianti,così

comeil numerodi clientiservitichesi

mantienein crescita.Glistrumentima-

nualisonotra i protagonistidel nostro

Bestof, il giornalinopromo dedicato

ai professionisti,che, comenel 2023,

contribuiràa spingerele vendite.La

criticitàpiù sfidantedi quest'annoè

integrarenuoviarticoliall'internodella

gamma.Abbiamoin arrivomolti stru-

("Beta

BetaUtensili-LachiavedinamometricaBeta666Zero-Resetnonhabisognodiesserescaricata.Progettata
esviluppatainternamente,vieneprodottapressoglistabilimentiBetainItaliaconmaterialiperformantietrat-
tamentispecialisullacomponentistica100%MadeinItaly.Nondevepiùessereriportataalminimoafinedel
ciclodiutilizzoegarantisceil rispettodellanormativadiriferimentopernumerodicicli,durataneltempoe
precisionediserraggio.

64

mentinuovi,scelticonloscopodi allar-

gareil pubblicodeiprofessionistiche

hannostrumentiUllmannnellacassetta

degliattrezzi.

In unmercatoche alternaluci ed om-

bre,le aziendecontinuanoainvestire.

La confermaarriva ancheda Elena

Caverio,SociaTitolareCEO Caverio

Angelo."I primimesidel 2024pernoi

sonostatipositivianchese si avverte

unpo' diincertezzageneraleforsedo-

vutaad unasituazioneancorainstabi-

le dei costi energivorie dellematerie

prime.Per il 2024",dichiaraCaverio,

"comepergliultimiannipassatiprose-

guelanostrasfidaGreenfinalizzataad

offrireattrezziprodottisenzal'utilizzo

di sostanzetossiche(obiettivoormai

raggiunto)nelpienorispettodeinostri

operatoriinterni,degliutilizzatorifinali

e dell'ambienteche ci circonda.Nel

2023 abbiamoinvestitonell'acquisto

di pannellifotovoltaiciche ci permet-

tono di alimentarela nostraproduzio-

ne attraversofonti rinnovabili.Anche

perquantoriguardagli imballivorremo

riusciread utilizzareesclusivamente

imballiin cartae cartoneedimballidi

riciclo senzagravaresulprezzofinale

del prodotto".In generalei primimesi

del 2024sonostatiall'insegnadell'in-

certezza. anche secondo Maurizio

VernaBusinessDevelopmentManager

GrupaTopexcheproseguespiegando

"noi abbiamocomunquepresentato

parecchienovitànelprimotrimestredi

quest'anno.Novitàchecipossonodare

unamanoarealizzarei nostriobiettivi.

Tutti i diritti riservati
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Unacriticitàpuòessererappresentata

dall'incertezzasuiprezzie suitempidi

approvvigionamentodovutaainotipro-

blemilegatiall'importazionedallaCina

oaltripaesidi quell'area.GrupaTopex,

comunque,ha avutola possibilitàdi

programmarel'arrivodi buonaparte

deiprodottiin anticipoe, quindi,non

stiamoorasoffrendosul latodisponibi-

lità". Vernaconcludeosservandoche

"i persistentialtitassidi interesseche

condizionanosiale impresechele fa-

miglierendendopiùonerosoil denaro

(prestitiomutui)ci rendonocautisulle

prospettivedel2024".Vistoil contesto,

preferiscenon sbilanciarsitroppoPa-

olo SassoneGeneralManagerPferd.

"Neiprimiduemesidel 2024abbiamo

avutodei risultatimoltopositivimentre

amarzoabbiamoregistratounalegge-

ra flessione.Lenostreprevisioniper il

prosieguosono comunqueimpronta-

te adun cautoottimismo.Lasfidapiù
importanteè far comprendereil va-

loredellaqualitàdeinostriprodotti,e

per questol'attivitàdi formazioneè da

semprefondamentale.La nostraAcca-

demia erogaformazionee addestra-

mentotecnicoapertosiaapersonaledi

venditasiaa utilizzatorifinali."Il 2024

èregolareepensodi confermaresta-

bilitàper tuttoanno",affermaAlfredo

Casartelli, AmministratoreMundial.

Pferd- Propostocomealternativapotenteedergonomicaaidischidasbavo,lamellariefibrati,CC-GrindRo-
bustèleggero,silenzioso,moltomaneggevoleegeneramenopolveri(circal'85%inmeno),levibrazionisono
considerevolmenteridotteedènettamentepiùsilenzioso.Garantisceun'asportazionedelmaterialetrevoltepiù
veloceepermettediottenereunasuperficienettamentemigliore.

L'UfficioMarketingMetalminottiriferi-

sceche "rileviamounamaggioreven-

dita diutensiliversola clientelaestera

piuttostocheitaliana,cheperòrimane

sempreun mercatoprioritarioper la

nostraazienda,essendola nostrauna

realtàstoricaoperantesulterritorioda

100anni(1924-2024).

Le dinamiche che caratterizzano

questocomparto

In un caratterizzatoda unadomanda

non particolarmentebrillantela sfida

per le aziendeè potenziareil proprio

appealandandoalavoraresullagam-
ma e sui servizi.Enrico Ullmanndi

Ullmannosservache "la dinamicapiù

STANLEY

Stanley- Itrenuovimodellidicutterda18mmsonodotatidiunmeccanismocheconsentedistaccareilseg-
mentodellalamainmodorapido,sempliceesicuro,eliminandolanecessitàdiutensilioaccessoriaggiuntivi.
Sonodisponibiliconrotelladibloccaggioecursoreautobloccante,sonoidealiperunavastagammadiappli-
cazioni,comeiltagliodicartongesso,vinile,feltro,materialiperl'isolamentoemoltialtri.

interessantesulmercatoè quelladel-

la specializzazionedi professionistie

artigiani.Questosignificamaggioreat-

tenzionenellasceltadeglistrumentidi

lavoro.Il focussi spostadalprezzoai

dettaglicheconsentonodisvolgereun

lavoropreciso,pulito,veloce.Diventa,

quindi,semprepiù importanteoffrireai

professionistil'occasionedi testaredal

vivoi nostristrumentie coglierneil va-

lore.Lanostrastrategiaè quindiquella

di moltiplicarele occasionidi incontro

partecipandoo organizzandodiretta-

menteopendaye giornatedimostrati-
vepressoi clientichefannopartedella

retedegliUllmannPremiumReseller".

La dinamicanonè cambiatamoltori-

spettoagli anniprecedenti.Ne è con-

vintoPietro Gentilini di Fervi."È un

mercatostabilee maturodove sono

difficiliflessioniimportantio impenna-

te improvvise.La certezzaè la parte

logisticae di servizio,sul qualeconti-

nuiamoainvestirecostantementeman-

tenendoemigliorandodi annoin anno

il nostrotassodi servizioche va oltre

il 90%.Undatofondamentalechenon

tutti riesconoa garantirein tempi di

scambilogisticidifficoltosi".L'obiettivo

è mantenereil vantaggiocompetitivo.

Perriuscirci PaoloSassoneGeneral

ManagerPferd giudicaindispensabili

"qualitàdi prodottoe soprattutto,ra-

pidità di rispostae soluzionitecniche

semprepiù performanti.A frontedei

65-
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FERRAMENTA

SPECIALE utensili manuali

Metalminotti-LalineadiutensiliforgiatiinlegaMZWeCuBeperlasicurezzanegliambientidilavoroa
rischiodiincendioedesplosione(Dir.EuropeeATEX137eATEX95)vantaproprietàantiscintilla,amagne-
tiche,èresistenteallacorrosioneehavitautilemoltolunga.Trovaimpiegonelsettorepetrolchimico,nelle
stazioniedepositidigas,inambienticaratterizzatidallapresenzadiinfiammabili,esplosivi,acquamarina
econinterferenzeocampimagnetici(TAC).

ridottimarginicon cui devonofare i

contileaziende,l'esigenzaprincipaleè

quelladi incrementarel'efficienzae la

velocitàdi risposta.I clientici chiedo-

no unagammadi prodottiin gradodi

aiutarlia fronteggiare,nelmiglioredei

modi,le sfidecomplessecheilmerca-

to, speciein tempicritici, richiededi

affrontare.Da lato nostro la continua

ricercadi soluzionitecnichedi ultima

generazionesemprepiù performantiè

fondamentaleper mantenereun van-

taggio competitivoCi proponiamo",

prosegueSassone,come"problemsol-

TIMVI

ver",fortidell'elevataspecializzazione,

diprodottidiqualitàe ditecniciesperti.

I nostriutensiligiocanounruolofonda-

mentalee devonoquindi rispondere

adeguatamenteallerichiesteper ogni

fasedellelavorazioni".La ricettaindi-

catadaAlfredoCasartelliperMundial

è"prediligeretassativamentela qualità

professionalema conprezziadeguati".

Pensandoa comel'utilizzatoresceglie

l'utensilemanualeBeta Utensilipone

al centroil rapportoqualità/prezzo,af-

ferma Valerio Traversi. "L'ampiezza

del catalogoBetaci permettedi sod-

disfare ogni esigenzadell'utilizzato-

re finale:la scelta del professionista

è guidatain primoluogodallaqualità

dell'utensile,nelmondodel fai-da-tee

dell'hobbisticaunaltrodriverdi acqui-

sto è il prezzo.La nostranuovalinea

di contenitorie assortimentidi utensili

BetaWorkeroffresoluzioniessenzialie

funzionali,caratterizzateda unottimo

rapportoqualità/prezzo".Si distingue

dallealtrela strategiadescrittadaMau-

rizio Vernadi GrupaTopex."Di fronte

a unadomandachenonpresentaun

marcatodinamismo,la nostraazien-

da sta implementandounaimportante

pressionepromozionaleche siprotrar-

rà, alternandosottocategorieeprodot-

ti specifici,tuttol'anno con almeno8

eventipromozionalidi diversadurata".

SecondoVerna,"questeazionipermet-

terannoanchedimitigareglieffettisui

,0000
O

Fervi- I nuovitermoformatiportautensilidellalineaC960rappresentanolasoluzioneavanzataperl'organizzazionedeglistrumentiinofficinaepergliappassio-
natidifaidate.Aiutanoadottimizzarelospaziodilavoroeoffronounalloggiamentocomodoperunavastagammadiutensilimanualidalledimensionipiùgrandi
alleminuteriepiùpiccole.SonostatistudiatiindiversedimensioniperessereinseritinellecassettieremobilidellalineaFervieprogettaticonassortimentidiutensili
perlamaggiorpartedellenecessitàdilavorazione.
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prezziin leggerorialzo".Il Madein Italy

restaun'imprescindibileleva compe-

titiva,quandosi trattadi affrontareun

mercatochevedeunasemprepiù forte

presenzadi articolid'importazione.Ne

è convintaElenaCaveriodi Caverio

Angelo"I nostriattrezzisonosemplici,

nonhannoparti elettricheo elettroni-

che,quindiper soddisfarele richieste

delmercatoe differenziarcidaprodotti

nonMadeIn Italycerchiamodi offrire

prodottiProfessionali,robusti,affidabi-

li e rivestiticon verniceatossica,e di

condividereil nostroknow-howcon il

clienteper supportarloin caso abbia

richiestedimodifichetecnicheedeste-

tichedaapporreainostriprodotti".

Ullmann-LasegaprofessionaleconlamagiapponeseJapanRapidPull265Tajimaconsentetaglirapidi,
puliti,precisiancheinprofondità.Lalamaèpiùsottilerispettoaquelladiunasegatradizionale,piùaffilata,
diunacciaiopiùdurochenonflette.Puòmontarelamediverseasecondadell'uso:lalamadiserieda265
mmcon16dpipuòesseresostituitavelocementeconlamedilunghezzeedentaturediverse;oppurecon
lame"nere"inacciaiotempratoconrivestimentoantiaderentecherestanosemprefreddeenoninchiodano.
perfettepertagliarelegnidurioresinosi.

L'innovazione?Nonè un'opzionese
si vuolrestarecompetitivi

PaoloSassonerilevache"lasoddisfa-

zionedeiclientiè direttamentecorrela-

ta allaqualità.PerquestaragionePferd

si dedicacostantementeallaricerca

e allo sviluppodi prodottiinnovativie

adalteprestazioniinvestendovicircail

10%del fatturatoglobale.Costruiamo

internamentele macchineegliimpianti

La gamma proposta in questa categoria di prodotto

BetaUtensilivantaoltre 100 annidistoriaedesperienza.

Lanostragammaèin continuaevoluzioneeincludeattrez-

zaturedalavoroe utensilimanualiperrispondereadogni

esigenzadi utilizzo:dallechiavidimanovraallechiavidina-
mometriche,passandopergiravite,pinzee utensilispeciali

comequelliantiscintillaoInox.

ValerioTraversiBusinessUnitManagerUtensileria,ResponsabileDivi-

sioneKeyAccountBetaUtensili

Lanostrarealtàènatanel 1974,quandoCaverioAngeloe
la moglieElisabetta[i mieigenitori]fondanola CaverioAn-

geloFabbrica.Oggivolutamentecontinuiamoad essereun
aziendaaconduzionefamigliareesiamoorgogliosidiporta-
re avantil'eccellenzadelMadeIn Italye promuoverel'arti-

gianalitàItaliana.Lanostraproduzionecomprende:archetti
perseghettomanualedataglio,articoliperla misurazione:

piombie squadremuratore,piastrepiegaferroestaffe,mi-

scelatoripercolleeverniciedaltri articoliper cantiere.

ElenaCaverio,SociaTitolareCEOCaverioAngelo

Lagammadi termoformaticonutensilidi Ferviè costituita

davassoiinpolietilenereticolatoadensitàvariabile,lavorati

in houseconfresatriceCNC.Questitermoformatimorbidi

sonol'idealepermantenereordinatalapostazionedilavoro

grazieallaloro estremapraticità e facilitàdi estrazionee
inserimentodegliutensili.Lanuovagammaproponeoltre

40 configurazionicompatibilicontuttelenostrecassettiere

earredamentidaofficina.

PietroGentilini,ProductManagerFervi

GrupaTopexoffreunampioassortimentodiutensilimanua-

li (circa6200 codici]suddivisiin 14diversesottocategorie

che spazianodagliutensiliutili per l'officina,per impresa

edile,per l'elettricistae l'idraulico.Intutte questesottoca-

tegorietroviamoprodottideclinatisia per l'utilizzatorepiù

professionale(NeoTools]siaperl'hobbista[Topex]cheper

lepiccolenecessitàdomestiche(TopTools)

MaurizioVernaBusinessDevelopmentManagerGrupaTopex

Mundialoffreunagammacompletadiutensiliprofessionali

giraviti,pinze,chiavi,chiavia bussola,carrelliportautensili,

tuttiprodotticonmaterialiselezionatie conlepiùinnovative

tecnologiefrutto dell'esperienzaacquisitain oltre 70 anni,

LagammaMundialsi rivolgeaiprofessionistidell'utensile-

ria,ferramenta,industria,autoriparazione,elettrico,idrauli-

ca,ediliziagarantendoaltistandardqualitativi.
AlfredoCasartelli,AmministratoreMundial

Pferd proponeuna vasta gammadi frese, perforatorie

svasatoriper sbavare,lavorareprofiliepraticareaperture,

soluzioniottimaliper finiturae lucidaturadallalavorazione

grossolanadellesuperficifinoallalucidatura.Ilprogramma

Pferdcomprendeinoltre spazzoleper l'usomanuale,mec-

canicoe stazionariononchédischidataglio,dasbavoela-

mellariper tagliare,smerigliareesgrossare. Infinelanovità

dellefreseinmetallodurointegraleperusostazionario.
PaoloSassoneGeneralManagerPferd

Dasempredistribuiamoeoffriamoairivenditorispecializza-

ti unagammamoltoampiadiutensilimanualichespaziadai

cutter all'attrezzaturaper l'edilizialeggera.

Glistrumentidataglioe quellidimisurarappresentanoda

oltre 40 anniunodeinostrifioriall'occhiello,grazieacutter,

lame,segheeflessometrifirmati Tajima,il più importante

produttoregiapponesidistrumentiprofessionali,garanzia,

anchesulmercatoitaliano,diqualitàe affidabilità.A questi

si aggiungonole livellee glistrumentiper l'edilizialeggera:

coltelli,raspe,traccialinee,spatoleeraschiatori.

EnricoUllmann,AmministratoreUllmann
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I plus che fanno della ferramenta un canale strategico

Laferramentasirivelaunpartner preziosoperun'azienda
comeBetagrazieallasuacapillaritàe capacitàdicreare

unrapportocontinuativoconi clienti.
ValerioTraversiBusinessUnitManagerUtensileria,Responsabile
DivisioneKeyAccountBetaUtensili

del rapportodi fiduciachesi instauraconi clienti.Inoltre,

spessoi dipendentidelleferramentasonoespertidel set-

tore e possonooffrireconsulenzaspecializzatae questoè

unimportantevaloreaggiunto.

MaurizioVernaBusinessDevelopmentManagerGrupaTopex

Il canaledellaferramentaedediliziapernoiè difondamen-

taleimportanza,ancheseindirettamentetramite i nostri
clientigrossisti:Il feedbackdelnegoziodi ferramentache
vendealclientefinaleodelrivenditoreedileci permettedi

migliorareedottimizzarei nostriprodotti.
ElenaCaverio,SociaTitolareCEOCaverioAngelo

Il canaledellaferramentaè storicamentemoltoimportan-

te perFerviper diversimotivi,tra cuila vicinanzaaiclienti
finalie lapossibilitàdioffrireunserviziopersonalizzato.
PietroGentilini,ProductManagerFervi

Il canaledellaferramentarappresentasempreunpunto

importanteper la promozionedeinostri prodottispecifici,

soprattuttoa livellonazionale.
UfficioMarketingMetalminotti

Il canaledi distribuzionetradizionaledellaferramenta è

sicuramenteimportanteper la nostraazienda,perchèga-

rantiscemolti vantaggi.Innanzituttoc'è il vantaggiodella

capillaritàdeipunti vendita,soprattuttonell'Italiacentroe
sud.Questova avantaggiodellapresenzasulterritorioe

È il canaleprincipale,ancheseil prodottoMundialèsem-

pre piuapprezzatoanchein utensileriefornitureindustria-
le eautomotive.

AlfredoCasartelli,AmministratoreMundial

Ilcanaleferramentaèpernoimoltoimportanteper la ca-

pacitàdi accompagnarel'utilizzatorefinaleall'individuazio-

nedelprodottopiùadattoallesueesigenze,

PaoloSassoneGeneralManagerPferd

Èdasemprefondamentaleed èlabasesu cui si fondala

nostra crescita.Laferramentaspecializzatahail grande

vantaggiodi servireun'ampiagammadi professionisti-

idraulici,elettricisti,carpentieri,serramentisti,ecc.- con

una selezionedi strumentie brand vastae articolata.È
un settoreche da qualcheannoviveunafasedi grande

cambiamentoche coincideconl'ingressodellenuovege-

nerazioni.Cresconocosì anchein ferramentai servizidi

e-commerce,la comunicazionesocial,gli openday e gli
incontridimostrativi.Unavivacitàcherendonoquestoca-

naleancorapiù interessante.
EnricoUllmann,AmministratoreUllmann

GrupaTopex- DaNeoToolsilnuovoraschietto
cod.63-019dallastrutturainalluminioleggerama
resistenteconinsertiingommatermoplasticaTPR
perunaperfettaergonomia.Lalamaèinacciaio
inoxperunamassimaefficienza.Conl'utensile
vieneoffertounsetcon5lameinacciaioinoxdi
ricambio.Il semplicesistemadisostituzionedel-
lelameèunaltrosuovaloreaggiuntodelnuovo
raschietto.

1

per la produzionee controlliamoe ag-

giorniamocostantementegli standard

di qualitàe di sicurezza:in tal modo

riusciamoa garantirela qualitàPferd.

Comemembrofondatoredell' oSa,

l'organizzazioneper la sicurezzadegli

abrasivi,offriamoagliutilizzatorilamas-

simasicurezzapossibile,perchémoni-
toriamocostantementelaproduzionein

tutti glistabilimenti.Lanostragestione

dellaqualitàè certificatasecondola

normaENISO9001.Lanostraabilità",
sottolineaancoraSassone,"è trovare
una soluzionepersonalizzataottimale

peri clienti,producendoeadattandogli
utensilialleloroesigenze.L'obiettivoè

quellodirenderemenofaticosoil lavoro

dell'utilizzatore:nellosviluppodeinostri

prodotti,le prioritàsonol'uomoele sue

esigenze.Aipropripartnercommercia-

li,la nostraaziendaoffreunpacchetto

di serviziesclusivo:consulenzaper la

soluzionedi tutte le problematichedi

applicazione,servizioorientatoalclien-

te, massimarapidità nelle consegne

ed un ottimorapportoqualità-prezzo.

Nell'accademiaPferd,infine,offriamo,

a utilizzatorie consulentidi vendita,le

nostreconoscenzeteoricheelapossi-

bilitàdieffettuareprovepratiche.I corsi

di formazione,strutturatisuvarilivelli,

sonostudiatipercreareverispecialisti

degliutensili",assicura.

L"innovazioneè un valoreeun fattore

di successoanchesecondoEnrico

Ullmanndi Ullmann. "Ancheil più
semplicestrumentomanualepuò es-

sere innovatoaggiungendodettagli

chene miglioranole performanceper

soddisfareesigenzespecifichedelpro-

fessionista",assicurainfatti."Parlando

in generale,l'innovazioneè sempreun

valore:il mercatocambiamoltovelo-

cemente,così comele esigenzedei
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professionistie ditutti noi,che abbiamo

bisognodellelorocompetenze.Nasco-

no nuovimateriali,nuove soluzioniper

leristrutturazionie crescela necessità

di strumentipiù resistentio più precisi

e versatili.È un processo che non si

fermamai e che noi affrontiamotenen-

do sempregli occhi apertisulle novità

del settorea livellointernazionale".Af-

frontandoil tema dell'innovazionedei

servizi Ullmann spiega che è "legata

alla digitalizzazionea cui è destinata

ElenaCaverioSociaTitolareeCeoCaverioAngelo

AlfredoCasartelliAmministratoreMundial

PaoloSassoneGeneralManagerPferd

unaquotaimportantedegliinvestimenti

previstinel 2024".

BetaUtensili, assicuraValerio Traver-

si "investe costantementein Ricerca

e Sviluppo,aggiornandoogni annola

gammacon attrezzatureda lavoro e

utensilisemprepiù innovativie perfor-

manti.La nostra azienda supporta la

continuacrescita con standardmolto

elevatidi serviziopre e post-vendita."

Restandofocalizzata sullesfide poste

dall'ingressodiarticolichepuntanosul-

la convenienza,Elena Caverio di Ca-

verio Angeloosservache"per compe-

terecon i prezzidi mercatopensoche

l'unicomodo siainvestirein nuovetec-

nologieche permettonodi ottimizzarei

ciclidi lavorazioneedi ridurnei costi".

Pietro Gentilini di Fervi puntualizza

che "l'innovazioneè fondamentalein

qualsiasisettore,compresoquellodegli

utensilimanuali.Ferviè costantemente

impegnatanello scoutinge nellaricer-

ca di nuoviprodottisul mercato.Trami-

tel'ascoltodeibisogni edelleesigenze

ValerioTraversiBusinessUnitManagerUtensileria
BetaUtensili

PietroGentiliniProductManagerFervi

dei nostriclientipensiamoe ricerchia-

mo le soluzionipiù adattea soddisfare

le mutevoliesigenzedel mercato con

l'obiettivodi offrireuna qualità sempre

migliore e un'innovazionecostantesia

in termini di prodotto sia in termini di

servizi a supporto". Sonotanti i fattori

cheportanole aziendenell'innovazione

una leva competitiva imprescindibile.

Maurizio Vernadi Grupa Topexnein-

dividuaalcuni:"l'innovazioneconsente

lo sviluppodi nuovimateriali,design e

tecnologiechemiglioranoleprestazioni

degli utensilimanuali.Questopuòtra-

dursiin strumentipiùefficienti,piùpre-

cisiepiù facilida utilizzare.Inoltre,può

portareamiglioramentinellasicurezza

di utilizzo.Gli utensilimanualiinnova-

tivi spessosono progettati per ridurre

la fatica e migliorareil comfortdurante

l'uso prolungato. Tuttiquesti elementi

possonoessere decisivi per differen-

ziarsitra la concorrenza!Grupa Topex

è molto sensibilea tutti questi aspetti.

Al riguardol'Ufficio Marketing Metal-

MaurizioVernaBusinessDevelopmentManagerdi
GrupaTopex

EnricoUllmannAmministratoreUllmann
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dimensioni,mentre
laclipdiaggancio
inmetalloassicura
grandepraticità
duranteil trasporto.
23ipezziinclusi.

minotti riferisce:"negliultimianniabbiamo

puntatosu elementiinnovativiarricchendo

la nostragammacon unamaggioredispo-

nibilitàdi articoli,misureecomponentiche

recentementestannovedendounpiù largo

impiego(esempio:maniciin fibra di vetro

che garantisconounamiglioremaneggevo-

lezzarispettoalclassicolegno).

CripticoAlfredoCasartelliche si limitaad

annunciareche"nel 2024Mundialamplierà

la gammaconmoltinuoviprodotti".

I canalidistributivi: criteridi sceltaeposi-
zionamentodellagamma

Il comportamentodi acquistodel Privatoe

anchedelProfessionista,maanchele carat-

teristichecostruttive,le funzionalitàe il posi-

I target di utilizzatori considerati strategici

La gammaBeta risponde alleesigenzedei professioni-
sti dell'industria,dellameccanica,dell'autoriparazionee

dell'artigianato.Le loro abitudinie aspettativesonoin co-
stante evoluzionee per questomanteniamoun contatto

continuocon gliutilizzatoriin tutti i settori.

ValerioTraversiBusinessUnitManagerUtensileria,Responsabile

DivisioneKeyAccountBetaUtensili

La maggior parte dellanostra clientelaè compostada

grossistidi ediliziae ferramenta.Avereun ampioparco

macchine[tagliolaser, impiantodiverniciaturaa polvere,

cnc,robot di saldatura)ci permette di offrire loro servizi

dipersonalizzazionetecnicheestetichesuprodottigiàesi-
stenti o dicrearnedinuovi.

ElenaCaverio,SociaTitolareCEOCaverioAngelo

Lagammadi utensiliFerviè stataideataeprogettataper

soddisfaresia i professionistiche gliappassionatidel fai
date. Grazieallavastavarietàe allediversetipologiedi
utensili presentinel nostro catalogo,offriamo soluzioni

adattea ogniesigenza.

PietroGentilini,ProductManagerFervi

Il target di utilizzatoricui ci rivolgiamoè ampioe variega-

to. Troviamoi professionistidel settore edile(muratori,

carpentieri,idraulici, elettricisti), artigiani,manutentori,

riparatori,operatoridel faidate,hobbistio professionisti

chelavoranoin settori comela lavorazionedellegno,la
lavorazionedei metalli,la modellazione,la ceramica,ed

infinegliutilizzatoridomestici.Possiamodireche glihobbi-

stisonostatii primi utilizzatorichein Italiahannoprovato
consoddisfazionei prodottidiGrupaTopexedora il target

70

piùpromettenteèquellodeiprofessionistioutilizzatoripiù
esigenti.Qualunquesiail target,inostri consumatorisono

semprepiùutilizzatoriconsapevolie attenti.

MaurizioVernaBusinessDevelopmentManagerGrupaTopex

Restanosaldii settoriOil& Gas,PetrolchimicoeNavale.

UfficioMarketingMetalminotti

Il nostro clienteè il professionista,artigiano,industria,

meccanici.

AlfredoCasartelli,AmministratoreMundial

Proponendouna gammadi prodottipremiumaltamente

performantii nostri utilizzatorisonoprofessionisticheap-

prezzanoinprimis qualitàerobustezza,dandocomunque

grandeimportanzaallamarca e conosconoil valoredel

temporisparmiatograzieallaqualità.Nelconcretoi nostri

utilizzatorisono principalmentecarpenteriee stampisti

ma piùin generalechiunqueeffettuilavorazionisuimetalli.

La lavorazioneèsemprepiùspecialistica: altaqualità,pre-

cisionee puntualità.

PaoloSassoneGeneralManagerPferd

Dadiversotempostiamolavorandoin modospecificosui

professionistichelavoranonell'ambitodelleristrutturazio-

ni:progettisti,cartongessisti,decoratori.Il nostrointeres-

seperquestacategoriasimuovediparipassoallacresci-

ta diinteressenei settoridell'ediliziae delcolore,cheèil

risultatodi un lavoroimportantesiasul fronte dellagam-

mache dellaforzavendita,conl'ingressodiprofessionisti

digrandeesperienza.

EnricoUllmann,AmministratoreUllmann
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zionamentoprezzodella propriagam-

ma.Sonoquestii critericheguidanole

sceltedelleaziendenellaselezionedei

canalidistributivida presidiareeanche

delle linee da veicolarein ciascunodi

essi. Una prima conferma arriva da

Valerio TraversiBusinessUnitMana-

gerUtensileria,ResponsabileDivisione

KeyAccountBetaUtensili: "gli utensili

manuali,cuore di gammadelcatalogo

Beta,vengonopropostisu tutti i cana-

li a nostra disposizione(ferramenta,

grossisti,fornitureindustriali,autoripa-

razione...) con differenzee personaliz-

zazionidettate dalle logiche distributi-

ve.Pietro Gentilini riferisceche "Fervi

è presentesia nel tradizionalecanale

delle ferramentache in quellopiù mo-

dernodellaGrandeDistribuzioneOrga-

nizzata(GDO).Grazieallanostravasta

gamma di articoli verticali, siamo in

gradodisoddisfarele esigenzedei tar-

get di entrambii canalidi vendita".Per

Grupa Topexil canaledi distribuzione

di riferimentoè la ferramenta,servita

soprattuttograziea consolidatirapporti

con distributorisulterritorionazionale",

dichiaraMaurizio VernaBusinessDe-

velopmentManager.

Mundial- L'aziendaproponeunagammacompletadiutensiliamanoprofessionaliperprofessionisti,
industriaeautomotiveedespositoridapareteperunaesposizioneorganizzatapertipodiutensile.

SMUNDIAL
AT

YMUNDIAL
AT

&MUNDIAL
AT

YMUNDIAL

AT

La ferramentaspecializzataè anche

il canale distributivoprincipale di UI-

Imann. L'amministratore dell'azien-

da, Enrico Ullmann, spiega che ad

essa"aggiungonoi colorificie le riven-

dite edili.Nelleferramentaproponiamo

una vastissimagamma di strumenti

professionaliche è ben rappresentata

dalnostrogiornalinoBestOf.Peri colo-

rificie le rivenditeedili abbiamocreato

una specificaselezioneche proponia-

mo attraversoil DrywallKit, un giorna-

lino pensatoproprio per il loro target

di clienti.Non c'è invece alcuna sele-

zionein terminidi prezzo:proponiamo

da semprestrumentidi fasciaalta che

hannouno specificoposizionamentoe

unbuonrapportoqualità/prezzo".

Lastrategiacommercialedi Pferd Ita-

lia, dichiaraPaolo Sassone General

CaverioAngelo-ArchettomignonPony,formatoridottomamoltorobusto,
inacciaiopiattotrafilato,rivestitoconverniceepossidicaatossica,completo
dilamaferroolegnoaltaqualità.Grazieallasuadimensioneridotta
èIdealepercarrellieborseportautensili.

Manager,prevededi veicolareal mer-

cato i propri sistemie prodottisoltan-

to attraversoUtensileriee Ferramenta

evolute.Vienepostaunagrandeatten-

zionea cometrasmettereinformazioni

tecnico-commercialiagli utilizzatoriin

manieravelocee completa.A questo

scopo il nostro portale ha cambiato

designgraficoper facilitarela naviga-

zionedei professionistie contienetutte

le informazionitecnicheepraticoappli-

cative di interesseper chi utilizzai no-

striprodotti.Inoltre, al fine di facilitare

il reperimentoe l'acquistodegli utensili

è operativalapossibilitàdi geolocaliz-

zareil nostrodistributorepiù vicino.Al-

cune Utensileriee Ferramentaevolute

hannopredispostounloro sitoe- com-

mercecheincludei nostriprodotti".

Mundial spiega il suo amministratore

Alfredo Casartelliveicolai propriuten-

silinel "canaletradizionaleFerramenta,

utensileriee automotive".
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Fervi Spa:approvato il bilancio 2023

Fervi chiudeil 2023 conunbilanciostabiledal punto
di vista dei ricavimacon redditivitàincrescitasiaa
livello diEBITDA chedi utile.In data22marzo2024
il Consigliodi Amministrazionedi FerviSpA(“Fervi”
o “Società”)riunitosiin dataodiernahaapprovatoil

ProgettodiBilanciod’Esercizioedil Bilancioconsoli-

dato delGruppochiusi al31dicembre2023:
• Ricavidellevenditeconsolidatenel2023pari ad
Euro 56.435migliaia,in calodel-1,5% rispettoal
precedenteeserciziosocialeincuieranopari adEuro
57.322migliaia.Si rilevachelacontrazionedei ricavi

consolidatiderivaprincipalmentedaun rallentamento
dei ritiri deiclientiindustrialiverificatosinelquarto
trimestredell’esercizioi cuieffetti principalisi sono
manifestatinelmesedi dicembre2023.Si ricordache
nell’esercizio2023,Rivit India(controllataal 99,9%da
Rivit Srl)è stataconsolidataintegralmente,apportan-

do circaEuro1,3milioni di ricavia livello consolidato.

• EBITDAConsolidatopariad Euro8.355migliaia,
controEuro8.326migliaiadel 2022(+0,3%).L EBIT-

DA ADJUSTED dei costinon ricorrentilegatiprinci-
palmente alle risoluzioni deicontratticoni precedenti
Direttori Generalidi Fervie di Vogel (Euro306mi-

gliaia nel2023 vsEuro 100migliaianel2022)pariad
Euro 8.661migliaia,controEuro8.426migliaiadel
2022(+2,8%).• Risultatonettoconsolidatopariad

Euro3.922migliaia,controEuro3.611migliaiadel
2022(+8,6%).Risultato nettoconsolidatoadjusted
deicostinon ricorrentie dell’ammortamentodelKnow
How, pari adEuro5.026migliaia,controEuro4.566
migliaiadel2022(+10,1%)aparitàdellecomponenti
nonricorrentidiaggiustamentorilevatenel2023.
•PosizioneFinanziariaNettaconsolidata(indebita-

mento finanziarionetto)pariadEuro- 7.624 migliaia
al31dicembre2023,controEuro-8.790 migliaia

al30settembre2023e Euro-11.193 migliaia al31
dicembre2022.

•PatrimonionettoconsolidatopariadEuro 31.808
migliaiaal31dicembre2023,controEuro28.724
migliaiadel2022.
•Propostodividendounitariolordo paria 0,47Euro
perazionecontro0,40Eurodel2022. Il dividendo,
qualoraapprovatodall’Assemblea,saràmessoinpa-

gamento pergli aventidiritto indata08maggio2024
condatastaccocedola06maggio2024e record
date07maggio2024.
Nel commentarel’andamentodelGruppo,Guido
GrecoAmministratoreDelegato,ha dichiarato:“ Nono-
stante una leggeracontrazionedelfatturatoprinci-

palmente legatoalrallentamentodellaproduzione
industrialeeuropeaverificatosiinparticolarenell ulti-

mo trimestredell’anno,i risultatidel 2023mostranoun
miglioramentodeiparametridi redditivitàsiaalivello
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SUPERBIKE 2024: FERVI SPONSOR TECNICO ANCHE PER IL TEAM GO ELEVEN

CONTINUALA FLORIDACOLLABORAZIONETRAL'AZIENDADI UTENSILIE ATTREZZATUREDA OFFICINAE IL MONDODELLEDUE

RUOTENELMONDIALEDI SUPERBIKE.NELLA STAGIONE2024 FERVISCENDEIN PISTACOMESPONSORTECNICOANCHEPER

IL TEAMGO ELEVEN.QUESTASPONSORIZZAZIONEINFATTISI AFFIANCAAQUELLADEL TEAMUFFICIALEARUBA.ITRACING

- DUCATI.IL TEAMGO ELEVENQUEST'ANNOSCENDEIN PISTACONIL PILOTAANDREAIANNONECHERITORNACOSÌNEL

MONDODELLECOMPETIZIONIDELLEMOTODA CORSA.IN SELLAALLADUCATIPANIGALEV4 R CONLIVREAGIALLA,IL PILOTA

ITALIANOCERCHERÀDIDIRELASUANELLALOTTAPERIL CAMPIONATOINIZIATACONLAPRIMAGARAAUSTRALIANADEL23-25

FEBBRAIOE CHEDA CALENDARIOAPPRODERÀIN ITALIANEIMESIDI GIUGNOE SETTEMBRE.

LA SPONSORSHIPDEL TEAMGO ELEVENPREVEDELA FORNITURADA PARTEDELL'AZIENDAEMILIANADELMATERIALEPER

L'ALLESTIMENTODELBOX.L'ACCORDOHA L'OBIETTIVODISUPPORTAREIL TALENTOSPORTIVOEDI SANCIREPROFICUIINCROCI

COMUNICATIVITRAI DUEBRAND,ATTRAVERSOLAPRESENZADELLOGOFERVISUIPANNELLIDEIBOXE SUQUELLIDEDICATI

ALLEINTERVISTE,SUICAMIONUTILIZZATIPERLA LOGISTICADELTEAME SULLETUTEDEIMEMBRIDELLASQUADRA.

DUCATI

Mad

MIN
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IL CATALOGO N. 46 FERVI È IN CARTA ECOLOGICA

www.fervi.com

La versione cartacea del catalogo

Fervi, molto apprezzata dagli addetti

ai lavori per la praticità di consultazio-

ne, risultarinnovatanellaconfezione e

nell'estetica,mantenendo però la tra-

dizionalelogica di ricerca dei prodotti

per agevolare il lavoro dichi giàutilizza

daanniquesto strumento.

Disponibile anche in versione di-

gitale online sul sito dell'azienda,

per chi preferisce fare le ricerche da

"terminale", ilcatalogo 46 compren-

de oltre 8600 prodotti, con più di

300 nuovissime referenze tra cui i

nuovi e apprezzati elettroutensilia filo

e a batteria, recentemente lanciati sul

mercato dallacasa di Vignola.

Stampato sucarta leggera eresisten-

te, certificataPEFC in coerenza con il

percorso di sostenibilitàESG avviato

--
-

ILCATALOGO46

SCOPRIDIPIÙ -

dall'azienda,il catalogo ha una coper-

tina rinnovata, una grafica accattivan-

te con unaleggibilitàmigliorata.
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IMPRESSIONI D'USO

ELETTROUTENSILI

FERVI

Smerigliatrice

angolare

FB20AG3AB-14B

a
381,00

euro

Sega

circolare

FFCS15003A-190K

a
182,00

euro

Seghetto

alternativo

FFJS07103A-K

a
121,00

euro

Trapano

avvitatore

12V

FB12CD3AS-22B

a
167,00

euro

---

ART.FFCS15003A-190K

SEGACIRCOLARE
CIRCULARSAW
HANDKREISSÄGE
SCIECIRCULAIRE
SIERRACIRCULAR

FERVI

Art.FFJS07103A-K
SEGHETTOALTERNATIVOJIGSAWSTICHSÄGE
SCIESAUTEUSESIERRADECALAR

OFERVI

Art.FB12CDJAS-228

R

inomata per il rapporto qualità prezzo dei suoi prodotti e la presenza capillare sul ter-
ritorio, Fervi è riuscita nel tempo a ritagliarsi uno spazio significativo nella fornitura di

attrezzatureper i settori della manutenzione e riparazione (il cosiddetto "MRO") e il fai da

te. Alla sua storia cinquantenaria e al suo già vasto catalogo di attrezzature e macchinari per

l'officina meccanica, il cantieree la falegnameria, l'azienda di Vignola ha da poco aggiunto una

nuova pagina che segna il suo esordio nel mercato degli elettroutensili. Da questa gamma di

prodotti a filo e batteria (eterogenea, ma per quanto ci riguarda sfornita di un'elettrofresatri-

ce e di un elettroutensile da giunzione che speriamo di vedere in futuro), abbiamo scelto e

testato quattro apparecchi, tra i più comuni per chi lavora con il legno ma non solo: il trapano

avvitatore da 12V,il seghetto alternativo, la sega circolare e la smerigliatrice angolare a batte-

ria. Comeper il resto del lotto, l'azienda le definisce macchine dall'eccellente rapporto qualità

prezzo, etichetta che ci siamo proposti di verificare con questarecensione.

10 n139/2024
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Elettro-

utensili
Fervi

lab
1

FB12CD3AS: IL TRAPANO AVVITATORE
---

E' una macchina di dimensioni mediamente compatte

(17×18,5cm), bilanciata nel peso e curata nell'ergono-

mia. Gli assemblaggi tra le parti della scocca sono ben

rifiniti, gli inserti in materiale cedevole rendono salda

e confortevole la presa. I comandi di inversione della

rotazione edel cambio di marciahanno un azionamen-

to agevole, senzaimpuntamenti, quello di accensione

una corsaregolare (nel primissimo tratto attiva soltanto

il led di illuminazione e quelli dello stato di carica del-

la batteria) così come regolare è la progressione della

velocità di rotazione alla sua pressione. La coppia può
essere impostata su 21 posizioni -fin troppe per il no-

stro campo- attraverso la ghiera frontale, la batteria nel

calcio offre una base di appoggio stabile che permette

di posare l'avvitatore "in piedi" anche quando nel man-
drino sono serrate le punte più grandi.

OFER

CEXXX

Nellaversione22Bdellaprova,il trapano/avvitatoreFervièvendutoin
valigetta.Haacorredoduebatterieallitio12V-2Ah,il lorocaricatore,unbit
ataglio/croceeuncompletomanualediusoemanutenzione.

FERVE

Velocitàavuoto 0-380min-1/ 0-1250min-1

Serraggiomandrino 0,8- 10mm

Coppiamax 19/ 30Nm
Capacitàforaturaacciaio Max10mm

Capacitàforaturalegno Max28mm
Diametromassimovite 6mm

Peso 0,96kg

OFERVI
Art.

F81280342

Art.FR12LBsAz

Ser.No.:25067280797

EFE
98CE CEMadeinPHC

Moltobuonoil livellodifiniturael'assemblaggiodelleparti,ottimel'ergono-
miaeilconfortdellapresa.

Ilciclodiricaricacompletadellabatteriadurapocopiùdi50minuti.Labat-
teriaèprotettacontrolascaricaprofonda,l'elettronicadeltrapanoarresta
l'unitàincasodisurriscaldamentoesovraccarico. 1

n139/2024 11
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IMPRESSIONI D'USO/ Elettroutensili Fervi

Le buone impressioni ricevute con l'analisi statica del trapano

hanno trovato conferma nelle prove pratiche, dove la macchina,

possiamo dirlo, ha superato le nostre migliori aspettative: il mo-

tore a spazzolefa un uso parco della batteria, è poco rumoroso

e garantisce una potenza più che adeguata ai compiti generici di

questo tipo di apparecchio; nelle sessioni di lavoro più lunghe

scalda unpoco ma non alpunto di rendere l'uso fastidioso. Lare-

golazione della coppia, in quanto a progressività, è tra le migliori

che ci sia mai capitato di provare in questa classe di utensili, le

due velocità meccaniche sono ben tarate e permettono di lavo-

rare tranquillamente sia nella fase di avvitatura che in quella di

foratura.

IltrapanoFervinell'usoallimitedellespecifiche(eoltre).Infotol'inserimentodiviti6x70mmelaseriediforatureØ30mmsuabete;labuonapotenzadella
macchinapermettediconcludereil lavorosenzaproblemi.

Nelle dotazioni della versione da noi ricevuta sono presenti due

pacchi batteria,il che permette un usopraticamente non-stop del

trapano, considerato che la ricarica completa con il caricabatterie

a corredo prende meno di un'ora. Un plauso particolare va al li-

bretto di uso e manutenzione, chiaro e ben illustrato, che ai soliti

pittogrammi sulle parti esulle procedure da seguire per utilizzare

l'apparecchio ne aggiunge altri sull'uso intelligente di qualsiasi

trapano.

21
Laregolazionedellacoppiaèesemplareinquantoaprogressi-
vità;nellafotolapenetrazionenelmaterialediviti5x50mmcon
lacoppiaimpostatasui6valorinumericipresentisullaghiera
deltrapano.

12 n139/2024
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nosaèpotente
mail fascioè
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FFJS07103A: IL SEGHETTO ALTERNATIVO

Cosa è lecito aspettarsi da un seghetto alternativo dal

costo attorno ai 100 euro? Stringendo all'osso,che ab-

bia il numero di corse regolabile, una buona potenza,

non perda la verticalità del taglio quando si seguono

percorsi non rettilinei e agevoli la visione del tracciato

in prossimità della lama. Aumentando un po' le prete-

se,che permetta un cambio rapido dell'utensile, sia ro-

busto e faccia poco rumore.

Detto subito che il Fervi FFJS07103A soddisfa buona

parte di queste aspettative, vediamo nel dettaglio come
è fatta la macchina. E' del tipo a impugnatura chiusa e

mostra lo stessolivello di finitura e confort del prece-

dente trapano, è però un apparecchio decisamente più
pesante (2,9 kg). I comandi sono nelle posizioni canoni-

che, il pulsante di accensione può esserebloccato nel-

la posizione ON attraverso l'apposito tasto ma questo

risulta un po' troppo incassato nell'azionamento con il

pollice della mano destra (spingerlo con l'indice della

mano sinistra, per i mancini, è più immediato).

FERVI

lab

DJA-K

Nelledotazionidelseghetto,ilmanuale,laguidaparallela,ildispositivo
pertaglicircolarieunalama.

Potenza 710W

Amperaggio 3,1A

Frequenzacorseavuoto 700-3000min-1

Lunghezzacorsa 26mm

Profonditàditaglionellegno 85mm

Profonditàditaglionell'alluminio20mm

Profonditàditaglionell'acciaio 10mm

Angolodi taglio Max45°/ 45°
Peso 2,9kg

Il seghettodisponediunabaseinlegarobustachepuòessereinclinata
versodestraosinistradi45°.Laletturadelgoniometroèresadifficiledalla
posizioneedallasovrapposizionedellalevadisblocco.Nellafotoinbasso
asinistrail selettoreperl'azionependolaredellalama,regolabilesutre
posizioni,quisottolarotelladi regolazionedellavelocitàdellacorsa.

OFER

n139/2024 13
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IMPRESSIONI D'USO/ Elettroutensili Fervi

Il sistema di guida della lama si basasul classicorullino scanalato,il cui supporto ha una buona rigidità, il fissaggio
dell'utensile non richiede attrezzie si attua con la semplice rotazione della protezione anteriore in policarbonato.

L'eventuale azione pendolare della lama può essereimpostata su tre passi attraverso l'apposito selettore il cui

azionamento è risultato regolare. Il selettore delle velocità della corsa,situato posteriormente al termine dell'im-

pugnatura e regolabile su sei posizioni, ha invece mostrato un comportamento meno inappuntabile: accenden-

do l'elettroutensile con la rotella in posizione 1,il numero di corse risulta molto minore del dichiarato, valore al

quale invecela macchina si stabilizzase la selezione viene raggiunta in discesa,provenendo da velocità di corsa

maggiori. L'ultimo scatto della rotella mostra inoltre una certa gommosità che rendeinizialmente poco intuitiva la
selezione della velocità massima.

Nell'uso il seghetto Fervi fa quello

che gli viene chiesto in modo molto

soddisfacente: la potenza permet-
te di lavorare agevolmente anche

gli spessori maggiori, le vibrazioni

sono ben smorzate, la rumorosi-

tà non è elevata, la lama mantiene

un'ottima verticalità anche quando

si compiono curve strette.

Ruotandolaprotezione
inpolicarbonatosi
sbloccalapinza:ètut-
toquellocheoccorre
fareperinserire/sosti-
tuirelalama.

X

FERVI

Asinistrail tagliodiuncerchioconl'appositodispositivopresentenelledotazioni,adestralastessaazionecompiutaamanolibera;labuonamanovrabili-
tàeprecisionedelseghettoconsentonodiottenererisultatimoltosimili.

14 n139/2024 lab
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lab

Anchetagliandoallamassimacapacitàsutraiettoriecurvilineelalamanonsbandiera;larigidità
dellaguidaarullopermettedimantenereunabuonaortogonalitàancheneitaglipiùprofondi.

Si potrebbe tuttavia chiedere qualcosa in più per quel che riguarda la visibilità sul tracciato, che viene in parte

limitata dalla presenza della guardia metallica anteriore e dalla mancanza di una fonte di illuminazione, e anche

per il cavo elettrico, rigido e relativamente corto (1,5 m). Laversione ricevuta in prova non include l'adattatore per

l'aspirazione (elencato nel manuale ma non illustrato nei suoi pittogrammi) tra le dotazioni, che invece compren-

dono la guida parallela e il suo utile accessorio per tagli circolari.

FFCS15003A: LA SEGA CIRCOLARE

OFERVI

CFERVI
@190mm

×2Gram
/2.24

Con la sega circolare ci troviamo di fronte a una macchina di ar-

chitettura classica, con corpo motore incernierato frontalmente

alla base e regolazione della profondità di taglio tramite compas-
so situato in posizione posteriore rispetto alla lama. Essendo uno

strumento potenzialmente molto più pericoloso di un seghetto al-

ternativo, data la velocità di rotazione della lama (5500 giri/min in

questo caso), le nostre prime verifiche hanno riguardato la solidità

della struttura e l'adeguatezza delle protezioni. La FFCS15003A

ha lasciato pochi dubbi al riguardo: impugnature robuste, carter

di copertura della lama in lega, protezione mobile che scorre libe-

ramente ed è prontamente spinta verso il basso non appena viene

a mancare l'appoggio sul materiale.

Potenza 1500W

Amperaggio 6,8A

Velocitàavuoto 5500min-1
Ømin/ maxlama 185/ 190mm
Diametroforo 20mm

Spessorelama 2mm

Profonditàdi taglio Max66mm(90°)/ 46mm(45°)
Peso 4,4kg

L'equipaggiamentodellacircolareprevedel'attaccoperl'aspi-
razione,laguidaparallela,ilmanualeelachiavediservizio

perlasostituzionedellalama.

n139/2024 15
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IMPRESSIONI D'USO / Elettroutensili Fervi

CFEQUI

La sega è protetta dall'avviamento accidentale, il pulsante di accensione non può

essereattivato senon si preme prima quello posto lateralmente sull'impugnatura.

Finiture, ergonomia e confort di utilizzo rispecchiano i buoni standard visti coni pre-

cedenti apparecchi. Meno convincenti sono invece apparsi da subito la base eil suo

fissaggio al corpo: il piatto in lamiera stampatamanca di vere e proprie nervature di

rinforzo e gli attacchi all'unità fanno uso dello stessomateriale, unascelta costruttiva

evidentemente tesa alimitare i costi di produzione.

n

COFERVI

Nell'impugnaturafrontaleglispigoli
unpo'troppopronunciatipenalizzano
ilconfortmanonlapresasalda.La
circolaremontaunalamada190mm
e24dentichefaunlavoroegregiosia
neitaglilungovenachealtraverso.

16

Ilpulsantediprotezionecontrogliavviamentiaccidentaliva
premutoperprimoperabilitarel'accensionedellacircolare
conilpulsantepostosottol'impugnatura.

Lavedutaposterioreincuisinotalalevadisbloc-
codellaprofonditàditaglioeil relativocompasso
conlascaladellemisure;tuttigliindicimancanodi
contrastoesonodidifficilelettura

Ilpiattodibase,lacernieraeil goniometrosonorealizzatiin lamiera.I
fissaggisonosolidimal'insiemepeccainrigidità.Nellaterzaimmaginele
duetaccheperl'allineamentodeltaglioa0e45°.

Con queste premesse la regolarità della base e il pa-

rallelismo del bordo di scorrimento alla lama possono

facilmente riservare sorprese, è così è stato: in prossimi-

tà dell'angolo anteriore destro la base della macchina

esaminata perde la planarità e risulta rialzata di 2 mm,

il bordo di scorrimento converge invece verso la lama

posteriormente di 1,5 mm.

n139/2024
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lab

RVI

Sterren

Lascarsarigiditàdelpiattodibaseedegli
staffaggidàorigineadifettidiplanarità(2mm)
sull'angolofrontaledestroedifuoriparallelismo
(1,5mm)trail bordodiscorrimentoelalama.

Volendo sistemare tali discrepanze

non c'è altro da fare se non inter-

venire sulla lamiera e sugli staffag-

gi, con esiti incerti e con il rischio

che esse possano ripresentarsi alla

prima caduta in terra dell'apparec-

chio. Diciamo parimenti che difetti

di questo tipo ed entità influenzano

poco l'uso generico; nel caso della

circolare Fervi l'appoggio stabile sul

materiale non è mai stato un pro-

blema mentre nelle operazioni lun-

go i binari di guida si è notata solo

la leggera divergenza posteriore

del piatto.

I tagli sono stati sufficientemente

puliti e la circolare non ha mostrato

affaticamenti particolari neanche in

quelli più impegnativi fatti lungove-

na, allo spessore massimo esulegni

duri, merito sia della motorizzazio

ne che delle caratteristiche della

lama scelta dal produttore.

Taglioatroncaresutavolonedi
castagnoda70mmdispessore.
Nelparticolareadestrasinotala
divergenzatrailbinariodiguida
elaparteposterioredellabase,
causatadalfuoriparallelismotrala
basestessaelalama.
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IMPRESSIONI D'USO/ Elettroutensili Fervi

Labuonapotenzadelmotoreeladentaturaradadellalamapermettonodieseguiretaglilungovenasenzadifficoltàancheoperandoallaprofonditàmassima
concessadallasega.

Nelle dotazioni è presente il raccordo di attacco per l'aspiratore,la chiave per lo smontaggio della lama ela guida

parallela; comeper tutti gli ausili dell'ultimo tipo, l'utilità è discutibile, siaper la lunghezza limitata dell'asta sia per

l'esiguo appoggio della battuta. Il modo migliore per compiere tagli rettilinei con questo tipo di elettroutensile è

sempre quello di farlo scorrere lungo un regolo o un binario di guida.

FB20AG3AB: LA SMERIGLIATRICEANGOLARE

Lasmerigliatrice a batteria Fervi è l'utensile concettualmente più
evoluto del lotto. E' equipaggiata con un motore brushless 20 V

e pacco batteria da 4 Ah (nella versione 14Bin prova) e dispone

di un'elettronica avanzata che assicurail soft start e diverse pro-

tezioni: contro il sovraccarico/surriscaldamento motore, surriscal-

damento/scarica eccessiva della batteria, riavvio accidentale (nel

caso venga inserita la batteria con l'interruttore di avviamento in

posizione ON la smerigliatrice non si accende)e contraccolpi. L'e-

lettronica provvede inoltre ad arrestare la rotazione del motore

entro 2secondi, siain seguito all'intervento delle protezioni stesse

che nello spegnimento normale dell'apparato.

OFERV

lab

Velocitànominale
Voltaggio 20V

Li-ionTipodibatteria
Potenzadellabatteria 204Ah

Tempodiricarica 60min
Attacco M14Ø
Maxdiscodataglio 125mmØ
Maxmoladalevigatura 125mmØ
Maxpiattello 125mmØ
Maxspazzolainferrocircolare 75mmØ
Maxspazzolain ferroconica 75mm

Pesolordo 1,83kg

OFERVIArt.
F6708C3AL

4Ah
20V

CFERVI

18 n139/2024

8000min-1

Nellaversione14Bla
smerigliatriceèven-
dutainvaligetta.Le
dotazioniincludono
unabatteriada4Ah,
ilcaricatore,l'impu-
gnaturaausiliaria,la
chiavediservizioper
lasostituzionedel
discoeilmanuale.
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lab

STERVI

20V

FERMI

L'ampiabasediappoggiodellabatteriapermettelostazionamentoinverticaledellasme-
rigliatrice.Sinotainbassounadelleduepresed'ariainingressobenprotettadaunfiltro
inmagliemetalliche.Quisoprail pulsantediavviamento,il tastodibloccodell'alberoeil
pulsanteperlarotazionedellacuffiadiprotezione.

All'analisi statica la macchina conferma il

buon livello di finitura delle precedenti e i

loro ottimi standard di ergonomia e confort

d'utilizzo. Il pulsante di avviamento ubica-

to centralmente in prossimità della testa è

a portata di pollice e può essere azionato

rapidamente anche indossando i guanti da
35

lavoro. I due tasti per il blocco dell'albero e

la rotazione rapida della protezione sitrova-
Purnonavendounsistemadifissaggiorapidodeldisco,lostazionamentoinverticaledella
smerigliatriceliberaunamanofacilitandol'operazione.

no poco più avanti e sono anch'essi di facile

utilizzo. Sebbene l'apparecchio completo di batteria abbia un rilevante sviluppo in altezza(37 cm), il bilanciamen-

to non ne risente.

L'intervento del soft start all'accensione elimina virtualmente la controrotazione, facendo subito sentire l'utilizza-

tore a suo agio e in controllo dell'apparecchio; vibrazioni e rumorosità sono a livelli minimi, la testa metallica e

il sistema di ventilazione fanno un buon lavoro nel tenere bassala temperatura anche nei lavori più prolungati.

20V

FERVI

200

Lasensibilitàconcuisiriescealavorarepermettediusarelasmerigliatricenonsoloneilavoridisgrossomaancheinquellipiùdelicatidisverniciaturae
levigaturadellegno.
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IMPRESSIONI D'USO / Elettroutensili Fervi

20V
4Ah

OFERVI 20V
4Ah

OFERVI

Lelavorazionisulegnopossonointasarerapidamentei filtridelleduepresed'ariainferiori.
Possonoesseresoffiaticonil compressoreoripulitivelocementedallapolvereconunpennello.

L'ottimacontrollabilitàdellasmerigliatriceFerviconsentedimantenereunabuonaprecisione
anchenellelavorazionisuferro.

20
lab

A questo proposito segnaliamo la pre-

senzadi due filtri a fitte maglie metalliche

posti sulle prese d'aria laterali, ubicate in

prossimità della batteria: nel casosi usila

smerigliatrice per levigare o sagomare il

legno con i dischi a lamelle abrasive, oc-

corre regolarmente soffiarli col compres-

sore o pulirli dall'accumulo di polvere con

un pennello per non limitare l'afflusso

dell'aria.

L'autonomia della batteria è un parame-

tro sempre difficile da rendere con cer-

tezza, tutto dipende dal tipo di uso che

si fa dell'apparato. Nella nostra prova,

partendo da uno stato di carica comple-

to (si raggiunge in poco meno di 60 min

con il caricabatteria in dotazione) e usan-

do lo strumento in varie prove di taglio/

smerigliatura su ferro e di levigatura/sa-

gomaturasulegni duri e morbidi, per una

durata cumulativa di lavoro di circa40 mi-

nuti, abbiamo visto calare l'indicatore di

stato di due spie su quattro. Per chi fa un

uso analogo della smerigliatrice, ritenia-

mo che la sola batteria da 4 Ah a corredo

della versione in prova, sia molto più che

adeguata. Pertutti gli altri casisi può sce-

gliere tra le versioni a batteria singola e

doppia, da 2 o 4 Ah.

CONCLUSIONI

Partendo dall'assunto che non bisogne-

rebbe mai chiedere all'oste se il suo vino

è buono e, se lo si fa, che bisognerebbe

ignorarne la risposta,riteniamo chel'affer-

mazione del produttore circa l'eccellente

rapporto qualità prezzo di questi prodotti

corrisponda al vero,specialmente per tre

degli apparecchi da noi testati. E questo

anche senza considerare la promozione

di lancio ancorain essere,che sconta tut-

ti i prodotti della nuova gamma del 30%.

Per il quarto, la circolare, il rapporto è

ugualmente valido, rimane però il dubbio

se non sia preferibile spendere qualcosa

in più per avere una macchina con una

base migliore. Un dubbio che vorremmo
condividere col produttore, nella speran-

za di una seconda versione! -

n139/2024

Tutti i diritti riservati

PAESE : Italia 

PAGINE : 10

SUPERFICIE : 160 %

1 aprile 2024

P.31



Indebitamento netto in calo e ricavi netti
stabili con redditività in crescita: chiuso
e approvato il bilancio 2023 di FERVI
S.p.A.

03/04/2024 Il Consiglio di Amministrazione di FERVI S.p.A. approva il bilancio 2023 con
ricavi stabili, indebitamento netto in calo e dividendi proposti in crescita.

FERVI chiude il 2023 con un bilancio stabile dal punto di vista dei ricavi ma con
redditività in crescita sia a livello di EBITDA che di utile netto. I ricavi netti consolidati al
31 dicembre 2023 sono stati 56,4 milioni di Euro, mentre l’indebitamento finanziario
netto (PFN) è in calo per -7,6 milioni di Euro, un dato migliorato rispetto ai -11,2 milioni
del 31 dicembre 2022. 

In crescita di +2,8% rispetto al 2022 anche l’EBITDA Adj (8,7 mil.) e il valore nominale
delle azioni (+17,5%) con un dividendo proposto di 0,47 Euro per azione rispetto al
valore di 0,40 Euro del 2022. Lo stacco della cedola è previsto per il 6 maggio 2024.

"I risultati del 2023 mostrano un miglioramento dei parametri di redditività sia a livello di
EBITDA che di utile netto, oltre a un significativo miglioramento della posizione
finanziaria netta: questo dimostra che il Gruppo è in salute e che le aspettative definite
nel programma di crescita del Gruppo potranno essere rispettate” ha commentato Guido
Greco, Amministratore Delegato FERVI Group.
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RICAMBI MOTO: FERVI SIGLA UN ACCORDO DI PARTNERSHIP CON LO STORICO
MARCHIO E. BERGAMASCHI & FIGLIO

L’azienda del modenese specializzata nella fornitura di attrezzature professionali per i
professionisti del settore MRO (Maintenance, Repair and Operations) e per gli
appassionati del fai-da-te, ha siglato una partnership con E. Bergamaschi & Figlio S.p.a.,
lo storico distributore milanese di ricambi, accessori e attrezzatura moto per lo sport e il
tempo libero. Si tratta di un ulteriore passaggio per consolidare il marchio FERVI come
punto di riferimento per la manutenzione delle due ruote in abbinamento alle recenti
esperienze di sponsorship in Superbike e Supersport, dove il marchio e l’esperienza
FERVI sono stati protagonisti nei box con arredi e utensili.

L’accordo, anticipato agli addetti ai lavori in occasione della convention aziendale di
Bergamaschi a inizio marzo, coinvolge i ricambisti del settore moto e le officine
autorizzate RideUp – la rete distributiva fidelizzata con copertura nazionale che offre
tutta l’esperienza di Bergamaschi al servizio dei motociclisti e degli scooteristi.

Grazie a questa partnership, FERVI potrà supportare in modo mirato con le attrezzature
di manutenzione e gli arredi da officina studiati specificatamente per le esigenze del
settore motoristico, tutte le officine moto aderenti al Network Ride up e non solo, con la
possibilità di migliorare il posizionamento del brand come punto di riferimento del
comparto due ruote. Leattrezzature e gli articoli dedicati al mondo delle due ruote del
catalogo FERVI saranno, infatti, disponibili nella rete vendita e distributiva di
Bergamaschi.

I due marchi hanno storie differenti, accomunate però da solidità e serietà: l’azienda di
Vignola nasce nel 1978, è quotata in borsa e dà il nome a FERVI Group, il primo gruppo
italiano del settore MRO. Bergamaschi inizia la sua avventura nel 1919 e conta oggi una
capillare rete di vendita con oltre 2.300 clienti attivi. Insieme possono offrire la più
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completa selezione di referenze di mercato dedicate al settore delle due ruote,
dall’utensileria alla ricambistica, passando per accessori e attrezzature da officina.

“Siamo molto soddisfatti di questa partnership perché, da appassionati del mondo due
ruote, sappiamo quanto Bergamaschi rappresenti un punto di riferimento storico per il
settore. Questo accordo ci consente di posizionare FERVI in modo ancora più preciso in
una fascia di mercato dove siamo in grado di fornire referenze di prodotto dedicate, e i
nostri tradizionali servizi di pre e post vendita, con soluzioni perfezionate negli anni
anche grazie alla lunga esperienza nel Campionato Mondiale di Superbike” ha dichiarato
Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing di FERVI.

Bruno Bergamaschi, AD di E. Bergamaschi & Figlio, ha quindi commentato: “Riteniamo
molto importante questo sodalizio; per la Bergamaschi si tratta non solo di un importante
completamento della linea di Garage equipment ma un fondamentale sviluppo
strategico, funzionale al nostro progetto di officine affiliate a marchio RideUp. Sono certo
che sarà una collaborazione ricca di successi e soddisfazioni reciproche”.
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FERVI sigla un accordo di partnership
con lo storico marchio E. Bergamaschi &
Figlio

10 Aprile 2024

Tempo di lettura: 2 minuti

L’azienda del modenese specializzata nella fornitura di attrezzature professionali per i
professionisti del settore MRO (Maintenance, Repair and Operations) e per gli
appassionati del fai-da-te, ha siglato una partnership con E. Bergamaschi & Figlio
S.p.a., lo storico distributore milanese di ricambi, accessori e attrezzatura moto per lo
sport e il tempo libero. Si tratta di un ulteriore passaggio per consolidare il marchio 
FERVI come punto di riferimento per la manutenzione delle due ruote in abbinamento
alle recenti esperienze di sponsorship in Superbike e Supersport, dove il marchio e
l’esperienza FERVI sono stati protagonisti nei box con arredi e utensili.

L’accordo, anticipato agli addetti ai lavori in occasione della convention aziendale di
Bergamaschi a inizio marzo, coinvolge i ricambisti del settore moto e le officine
autorizzate RideUp – la rete distributiva fidelizzata con copertura nazionale che offre
tutta l’esperienza di Bergamaschi al servizio dei motociclisti e degli scooteristi.

Grazie a questa partnership, FERVI potrà supportare in modo mirato con le attrezzature
di manutenzione e gli arredi da officina studiati specificatamente per le esigenze del
settore motoristico, tutte le officine moto aderenti al Network Ride up e non solo, con la
possibilità di migliorare il posizionamento del brand come punto di riferimento del
comparto due ruote. Le attrezzature e gli articoli dedicati al mondo delle due ruote del
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catalogo  FERVI saranno, infatti, disponibili nella rete vendita e distributiva di
Bergamaschi.

I due marchi hanno storie differenti, accomunate però da solidità e serietà: l’azienda di
Vignola nasce nel 1978, è quotata in borsa e dà il nome a FERVI Group, il primo gruppo
italiano del settore MRO. Bergamaschi inizia la sua avventura nel 1919 e conta oggi una
capillare rete di vendita con oltre 2.300 clienti attivi. Insieme possono offrire la più
completa selezione di referenze di mercato dedicate al settore delle due ruote,
dall’utensileria alla ricambistica, passando per accessori e attrezzature da officina.

“Siamo molto soddisfatti di questa partnership perché, da appassionati del mondo due
ruote, sappiamo quanto Bergamaschi rappresenti un punto di riferimento storico per il
settore. Questo accordo ci consente di posizionare FERVI in modo ancora più preciso in
una fascia di mercato dove siamo in grado di fornire referenze di prodotto dedicate, e i
nostri tradizionali servizi di pre e post vendita, con soluzioni perfezionate negli anni
anche grazie alla lunga esperienza nel Campionato Mondiale di Superbike” ha
dichiarato Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing di FERVI.

Bruno Bergamaschi, AD di E. Bergamaschi & Figlio, ha quindi commentato: “Riteniamo
molto importante questo sodalizio; per la Bergamaschi si tratta non solo di un importante
completamento della linea di Garage equipment ma un fondamentale sviluppo
strategico, funzionale al nostro progetto di officine affiliate a marchio RideUp. Sono certo
che sarà una collaborazione ricca di successi e soddisfazioni reciproche”.
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FERVI: siglato un accordo di partnership
con lo storico marchio E. Bergamaschi &
Figlio

10 Aprile 2024

Tempo di lettura: 2 minuti

FERVI e Bergamaschi siglano un accordo che consente all’azienda emiliana di
consolidare il suo posizionamento come partner affidabile per i professionisti del settore
automotive, entrando con decisione nel  comparto specialistico delle due ruote.

L’azienda del modenese specializzata nella fornitura di attrezzature professionali per i
professionisti del settore MRO (Maintenance, Repair and Operations) e per gli
appassionati del fai-da-te, ha siglato una partnership con E. Bergamaschi & Figlio
S.p.a., lo storico distributore milanese di ricambi, accessori e attrezzatura moto per lo
sport e il tempo libero. Si tratta di un ulteriore passaggio per consolidare il marchio 
FERVI come punto di riferimento per la manutenzione delle due ruote in abbinamento
alle recenti esperienze di sponsorship in Superbike e Supersport, dove il marchio e
l’esperienza FERVI sono stati protagonisti nei box con arredi e utensili.

L’accordo, anticipato agli addetti ai lavori in occasione della convention aziendale di
Bergamaschi a inizio marzo, coinvolge i ricambisti del settore moto e le officine
autorizzate RideUp – la rete distributiva fidelizzata con copertura nazionale che offre
tutta l’esperienza di Bergamaschi al servizio dei motociclisti e degli scooteristi.

Grazie a questa partnership, FERVI potrà supportare in modo mirato con le attrezzature
di manutenzione e gli arredi da officina studiati specificatamente per le esigenze del
settore motoristico, tutte le officine moto aderenti al Network Ride up e non solo, con la
possibilità di migliorare il posizionamento del brand come punto di riferimento del
comparto due ruote. Le attrezzature e gli articoli dedicati al mondo delle due ruote del
catalogo FERVI saranno, infatti, disponibili nella rete vendita e distributiva di
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Bergamaschi.

I due marchi hanno storie differenti, accomunate però da solidità e serietà: l’azienda di
Vignola nasce nel 1978, è quotata in borsa e dà il nome a FERVI Group, il primo gruppo
italiano del settore MRO. Bergamaschi inizia la sua avventura nel 1919 e conta oggi una
capillare rete di vendita con oltre 2.300 clienti attivi. Insieme possono offrire la più
completa selezione di referenze di mercato dedicate al settore delle due ruote,
dall’utensileria alla ricambistica, passando per accessori e attrezzature da officina.

“Siamo molto soddisfatti di questa partnership perché, da appassionati del mondo due
ruote, sappiamo quanto Bergamaschi rappresenti un punto di riferimento storico per il
settore. Questo accordo ci consente di posizionare FERVI in modo ancora più preciso in
una fascia di mercato dove siamo in grado di fornire referenze di prodotto dedicate, e i
nostri tradizionali servizi di pre e post vendita, con soluzioni perfezionate negli anni
anche grazie alla lunga esperienza nel Campionato Mondiale di Superbike” ha
dichiarato Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing di FERVI.

Bruno Bergamaschi, AD di E. Bergamaschi & Figlio, ha quindi commentato: “Riteniamo
molto importante questo sodalizio; per la Bergamaschi si tratta non solo di un importante
completamento della linea di Garage equipment ma un fondamentale sviluppo
strategico, funzionale al nostro progetto di officine affiliate a marchio RideUp. Sono certo
che sarà una collaborazione ricca di successi e soddisfazioni reciproche”.
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Accordo di partnership tra FERVI e lo storico marchio E.

Bergamaschi & Figlio

tecnelab.it/news/attualita/accordo-di-partnership-tra-fervi-e-lo-storico-marchio-e -- bergamaschi --

e-- figlio

Bevery

Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing di FERVI.

L'azienda del modenese FERVI, specializzata nella fornitura di attrezzature professionali per i

professionisti del settore MRO-Maintenance, Repair and Operations e per gli appassionati del fai-

da-te, ha siglato una partnership con E. Bergamaschi & Figlio S.p.A., lo

storico distributore milanese di ricambi, accessori e attrezzatura moto per lo sport e il tempo

libero.

Si tratta di un ulteriore passaggio per consolidare il marchio FERVI come punto di riferimento per

la manutenzione delle due ruote in abbinamento alle recenti esperienze di sponsorship in

Superbike e Supersport, dove il marchio e l'esperienza FERVI sono stati protagonisti nei box con

arredi e utensili.

L'accordo, anticipato agli addetti ai lavori in occasione della convention aziendale di Bergamaschi

a inizio marzo, coinvolge i ricambisti del settore moto e le officine autorizzate RideUp - la rete

distributiva fidelizzata, con copertura nazionale, che offre tutta l'esperienza di Bergamaschi al
servizio di motociclisti e scooteristi -.

Grazie a questa partnership, FERVI potrà supportare, in modo mirato, con le attrezzature di

manutenzione e gli arredi da officina studiati specificatamente per le esigenze del settore

motoristico, tutte le officine moto aderenti al Network RideUp e non solo, con la possibilità di

migliorare il posizionamento del brand come punto di riferimento del comparto due ruote.

Le attrezzature e gli articoli dedicati al mondo delle due ruote del catalogo FERVI saranno, infatti,

disponibili nella rete vendita e distributiva di Bergamaschi.

Abbinata vincente

I due marchi hanno storie differenti, accomunate però da solidità e serietà: l'azienda di Vignola

nasce nel 1978, è quotata in borsa e dà il nome a FERVI Group, il primo Gruppo italiano del

settore MRO. Bergamaschi inizia la sua avventura nel 1919 e conta oggi una capillare rete di
vendita con oltre 2.300 clienti attivi.
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Insieme possono offrire la più completa selezione di referenze di mercato dedicate al settore delle

due ruote, dall'utensileria alla ricambistica, passando per accessori e attrezzature da officina.

"Siamo molto soddisfatti di questa partnership perché, da appassionati del mondo due ruote,

sappiamo quanto Bergamaschi rappresenti un punto di riferimento storico per il settore. Questo

accordo ci consente di posizionare FERVI in modo ancor più preciso in una fascia di mercato dove

siamo in grado di fornire referenze di prodotto dedicate, e i nostri tradizionali servizi di pre e

postvendita, con soluzioni perfezionate negli anni anche grazie alla lunga esperienza nel

Campionato Mondiale di Superbike", dichiara Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing di

FERVI.

"Riteniamo molto importante questo sodalizio; per la Bergamaschi si tratta non solo di un

importante completamento della linea di Garage Equipment, ma un fondamentale sviluppo

strategico, funzionale al nostro progetto di officine affiliate a marchio RideUp. Sono certo che sarà

una collaborazione ricca di successi e soddisfazioni reciproche", commenta Bruno

Bergamaschi, Amministratore Delegato di E. Bergamaschi & Figlio.

IndianVitwit
1914-

Enrico Bergamaschi, Presidente di E. Bergamaschi & Figlio S.p.A., e Bruno Bergamaschi,

Amministratore Delegato di E. Bergamaschi & Figlio S.p.A.
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Fervi, firmata la partnership con il
marchio E. Bergamaschi & Figlio
L'azienda modenese punta a consolidare la propria posizione nel settore delle due ruote,
con un accordo che permetterà di rifornire con i propri prodotti e attrezzature i ricambisti
RideUp del gruppo Bergamaschi, attivi nel settore moto con copertura nazionale. “Siamo
molto soddisfatti di questa partnership perché sappiamo quanto Bergamaschi
rappresenti un punto di riferimento storico per il settore” spiega Ermanno Lucci di Fervi I
contenuti di VeneziePost sono a pagamento.

Per visualizzare questo articolo e tutti i nostri contenuti scegli tra queste opzioni
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Il marchio E. Bergamaschi & Figlio sigla
la partnership con Fervi Group
L'accordo permetterà ai ricambisti e alle officine autorizzate RideUp del gruppo di essere
rifornite con articoli Fervi. L'obiettivo è quello di offrire la più completa selezione possibile
di utensili e ricambi agli appassionati del settore delle due ruote. “Un importante
completamento della linea di Garage equipment e un fondamentale sviluppo strategico”
commenta l'Ad del gruppo Bruno Bergamaschi I contenuti di VeneziePost sono a
pagamento.

Per visualizzare questo articolo e tutti i nostri contenuti scegli tra queste opzioni

Sei già iscritto a VeneziePost?

Clicca qui sotto e inserisci le tue credenziali

Tutti i diritti riservati

lombardiapost.it
URL : http://lombardiapost.it 

PAESE : Italia 

TYPE : Web Grand Public 

12 aprile 2024 - 16:36 > Versione online

P.42

https://www.lombardiapost.it/il-marchio-e-bergamaschi-figlio-sigla-la-partnership-con-fervi-group/
Anonymous
Rectangle


Anonymous
Rectangle




Ricambi moto: Fervi sigla accordo con E. Bergamaschi &

Figlio

F ferrutensil.com/ricambi-moto-fervi-sigla-accordo-con-e-bergamaschi-figlio

#every

doc

12 aprile 2024

Con questa partnership Fervi consolida il suo posizionamento come partner affidabile per i

professionisti del settore automotive, entrando con decisione nel comparto specialistico delle due
ruote.

L'azienda del modenese specializzata nella fornitura di attrezzature professionali per i

professionisti del settore MRO (Maintenance, Repair and Operations) e per gli appassionati del

fai-da-te, ha siglato una partnership con E. Bergamaschi & Figlio Spa, lo storico distributore

milanese di ricambi, accessori e attrezzatura moto per lo sport e il tempo libero. Si tratta di un

ulteriore passaggio per consolidare il marchio Fervi come punto di riferimento per la manutenzione

delle due ruote in abbinamento alle recenti esperienze di sponsorship in Superbike e Supersport,

dove il marchio e l'esperienza Fervi sono stati protagonisti nei box con arredi e utensili.

L'accordo, anticipato agli addetti ai lavori in occasione della convention aziendale di Bergamaschi

a inizio marzo, coinvolge i ricambisti del settore moto e le officine autorizzate RideUp - la rete

distributiva fidelizzata con copertura nazionale che offre tutta l'esperienza di Bergamaschi al

servizio dei motociclisti e degli scooteristi.

Grazie a questa partnership, Fervi potrà supportare in modo mirato con le attrezzature di

manutenzione e gli arredi da officina studiati specificatamente per le esigenze del settore

motoristico, tutte le officine moto aderenti al Network Ride up e non solo, con la possibilità di

migliorare il posizionamento del brand come punto di riferimento del comparto due ruote. Le

attrezzature e gli articoli dedicati al mondo delle due ruote del catalogo Fervi saranno, infatti,

disponibili nella rete vendita e distributiva di Bergamaschi.

I due marchi hanno storie differenti, accomunate però da solidità e serietà: l'azienda di Vignola

nasce nel 1978, è quotata in borsa e dà il nome a Fervi Group, il primo gruppo italiano del settore

MRO. Bergamaschi inizia la sua avventura nel 1919 e conta oggi una capillare rete di vendita con

oltre 2.300 clienti attivi. Insieme possono offrire la più completa selezione di referenze di mercato
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dedicate al settore delle due ruote, dall'utensileria alla ricambistica, passando per accessori e

attrezzature da officina.

"Siamo molto soddisfatti di questa partnership perché, da appassionati del mondo due ruote,

sappiamo quanto Bergamaschi rappresenti un punto di riferimento storico per il settore. Questo

accordo ci consente di posizionare Fervi in modo ancora più preciso in una fascia di mercato dove

siamo in grado di fornire referenze di prodotto dedicate, e i nostri tradizionali servizi di pre e post

vendita, con soluzioni perfezionate negli anni anche grazie alla lunga esperienza nel Campionato

Mondiale di Superbike" ha dichiarato Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing di Fervi.

Bruno Bergamaschi, AD di E. Bergamaschi & Figlio, ha quindi commentato: "Riteniamo molto

importante questo sodalizio; per la Bergamaschi si tratta non solo di un importante completamento

della linea di Garage equipment ma un fondamentale sviluppo strategico, funzionale al nostro

progetto di officine affiliate a marchio RideUp. Sono certo che sarà una collaborazione ricca di

successi e soddisfazioni reciproche".

nella foto da sinistra Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing di Fervi; Enrico Bergamaschi,

Presidente E. Bergamaschi & Figlio S.p.a, e Bruno Bergamaschi, AD E. Bergamaschi & Figlio

S.p.a

tags: partnership Fervi Ricambi moto E. Bergamaschi & Figlio S.p.a
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FERVI sigla un accordo di partnership
con lo storico marchio E. Bergamaschi &
Figlio

Grazie a questa partnership, FERVI potrà supportare in modo mirato con le attrezzature
di manutenzione e gli arredi da officina studiati specificatamente per le esigenze del
settore motoristico

15 Aprile 2024
ImpresePartneship

Di Redazione

Fervi, azienda del modenese specializzata nella fornitura di attrezzature professionali
per i professionisti del settore MRO (Maintenance, Repair and Operations) e per gli
appassionati del fai-da-te, ha siglato una partnership con  E. Bergamaschi & Figlio
S.p.a., lo storico distributore milanese di ricambi, accessori e attrezzatura moto per lo
sport e il tempo libero.

L’accordo, anticipato agli addetti ai lavori in occasione della convention aziendale
di Bergamaschi a inizio marzo, coinvolge i ricambisti del settore moto e le officine
autorizzate RideUp – la rete distributiva fidelizzata con copertura nazionale che offre
tutta l’esperienza di Bergamaschi al servizio dei motociclisti e degli scooteristi.

Grazie a questa partnership,  FERVI potrà supportare in modo mirato con le attrezzature
di manutenzione e gli arredi da officina studiati specificatamente per le esigenze del
settore motoristico, tutte le officine moto aderenti al Network Ride up e non solo, con la
possibilità di migliorare il posizionamento del brand come punto di riferimento del
comparto due ruote. Le attrezzature e gli articoli dedicati al mondo delle due ruote del
catalogo FERVI saranno, infatti, disponibili nella rete vendita e distributiva di
Bergamaschi.

Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing di FERVI, ha dichiarato:

“Siamo molto soddisfatti di questa partnership perché, da appassionati del mondo due
ruote, sappiamo quanto Bergamaschi rappresenti un punto di riferimento storico per il
settore. Questo accordo ci consente di posizionare FERVI in modo ancora più preciso in
una fascia di mercato dove siamo in grado di fornire referenze di prodotto dedicate, e i
nostri tradizionali servizi di pre e post vendita, con soluzioni perfezionate negli anni
anche grazie alla lunga esperienza nel Campionato Mondiale di Superbike”. 
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Bruno Bergamaschi, AD di E. Bergamaschi & Figlio, ha commentato:

“Riteniamo molto importante questo sodalizio; per la Bergamaschi si tratta non solo di un
importante completamento della linea di Garage equipment ma un fondamentale
sviluppo strategico, funzionale al nostro progetto di officine affiliate a marchio RideUp.
Sono certo che sarà una collaborazione ricca di successi e soddisfazioni reciproche”.
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Ricambi moto: FERVI sigla un accordo di
partnership con lo storico marchio E.
Bergamaschi & Figlio

15/04/2024 FERVI e Bergamaschi siglano un accordo che consente all’azienda emiliana
di consolidare il suo posizionamento come partner affidabile per i professionisti del
settore automotive, entrando con decisione nel comparto specialistico delle due ruote.

L’azienda del modenese specializzata nella fornitura di attrezzature professionali per i
professionisti del settore MRO (Maintenance, Repair and Operations) e per gli
appassionati del fai-da-te, ha siglato una partnership con E. Bergamaschi & Figlio
S.p.a., lo storico distributore milanese di ricambi, accessori e attrezzatura moto per lo
sport e il tempo libero. Si tratta di un ulteriore passaggio per consolidare il marchio
FERVI come punto di riferimento per la manutenzione delle due ruote in abbinamento
alle recenti esperienze di sponsorship in Superbike e Supersport, dove il marchio e
l’esperienza FERVI sono stati protagonisti nei box con arredi e utensili.
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L’accordo, anticipato agli addetti ai lavori in occasione della convention aziendale di 
Bergamaschi a inizio marzo, coinvolge i ricambisti del settore moto e le officine 
autorizzate RideUp – la rete distributiva fidelizzata con copertura nazionale che offre 
tutta l’esperienza di Bergamaschi al servizio dei motociclisti e degli scooteristi. 

Grazie a questa partnership, FERVI potrà supportare in modo mirato con le attrezzature 
di manutenzione e gli arredi da officina studiati specificatamente per le esigenze del 
settore motoristico, tutte le officine moto aderenti al Network Ride up e non solo, con la 
possibilità di migliorare il posizionamento del brand come punto di riferimento del 
comparto due ruote. Le attrezzature e gli articoli dedicati al mondo delle due ruote del 
catalogo FERVI saranno, infatti, disponibili nella rete vendita e distributiva di 
Bergamaschi.

I due marchi hanno storie differenti, accomunate però da solidità e serietà: l’azienda di 
Vignola nasce nel 1978, è quotata in borsa e dà il nome a FERVI Group, il primo gruppo 
italiano del settore MRO. Bergamaschi inizia la sua avventura nel 1919 e conta oggi una 
capillare rete di vendita con oltre 2.300 clienti attivi. Insieme possono offrire la più 
completa selezione di referenze di mercato dedicate al settore delle due ruote, 
dall’utensileria alla ricambistica, passando per accessori e attrezzature da officina.

“Siamo molto soddisfatti di questa partnership perché, da appassionati del mondo due 
ruote, sappiamo quanto Bergamaschi rappresenti un punto di riferimento storico per il 
settore. Questo accordo ci consente di posizionare FERVI in modo ancora più preciso in 
una fascia di mercato dove siamo in grado di fornire referenze di prodotto dedicate, e i 
nostri tradizionali servizi di pre e post vendita, con soluzioni perfezionate negli anni 
anche grazie alla lunga esperienza nel Campionato Mondiale di Superbike” ha dichiarato 
Ermanno Lucci, Direttore Sales & Marketing di FERVI.

Bruno Bergamaschi, AD di E. Bergamaschi & Figlio, ha quindi commentato: “Riteniamo 
molto importante questo sodalizio; per la Bergamaschi si tratta non solo di un importante 
completamento della linea di Garage equipment ma un fondamentale sviluppo 
strategico, funzionale al nostro progetto di officine affiliate a marchio RideUp. Sono certo 
che sarà una collaborazione ricca di successi e soddisfazioni reciproche”.
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FerviAccordodocconBergamaschi
La partnershipconlo storicodistributoredi ricambioccasionedi crescita

Fervi di Vignola chiude
l’annocon unbilancio stabi-
le dalpunto divistadei ricavi
ma conredditività in cresci-

ta.
I ricavi netticonsolidati al

31dicembre 2023sono stati
infatti di56,4milioni dieuro,
mentre l’indebitamento fi-
nanziario nettoèrisultato in
caloper7,6milioni dieurori-
spetto ai-11,2 del2022.

In crescita pure il valore
nominale delle azioni
(+17,5%)con un dividendo
proposto di 0,47 euro per
azione rispetto al valore di
0,40del 2022.Lo staccodella
cedolaèprevistoperil 6mag-

gio prossimo.
«I risultati del2023mostra-

no unmiglioramento deipa-

rametri di redditività sia ali-
vello di Ebitda che di utile
netto,oltre a unsignificativo
miglioramento dellaposizio-
ne finanziaria netta: questo
dimostra cheil Gruppo è in
saluteecheleaspettativede-
finite nel programma di cre-

scita del Gruppo potranno
essere rispettate» ha com-
mentato questidati Guido
Greco,amministratore dele-
gato diFerviGroup.

L’aziendadiVignola,socie-
tà quotatasulmercato Euro-
next Growth Milan, è attiva
nel settoredella fornitura di
attrezzature professionali
principalmenteper l offici-
na meccanica,l’officina au-

to, la falegnameria,il cantie-
re e per gli appassionati del
fai- da- te, ha siglato intanto
neigiorni scorsiunapartner-

ship conlaBergamaschi& Fi-
glio spa,lostoricodistributo-

re milanesedi ricambi, acces-

sori e attrezzatura moto per
lo sporteiltempo libero.

Sitrattadiunulteriore pas-
saggio perconsolidareil mar-

chio Fervicomepuntodirife-
rimento per lamanutenzio-
ne delledueruotein abbina-

mento allerecenti esperien-
ze disponsorshipin Superbi-
ke eSupersport, doveil mar-
chio e l’esperienzaFervi so-
no stati protagonisti nei box
con arredieutensili.

L’aziendadiVignola nasce
nel1978,èquotatainborsae
dà il nomea Fervi Group, il
primo gruppo italiano del
settore.

Bergamaschiinizia invece
la suaavventura nel 1919e
contaoggiunacapillare rete
di vendita con oltre 2.300

clienti attivi. Insieme posso-

no offrire lapiùcompleta se-
lezione di referenzedimerca-
to dedicateal settore delle
dueruote,dall’utensileria al-
la ricambistica, passando
per accessorie attrezzature
daofficina. .

G.M.
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FERVI – “NEL 2023 MARGINALITÀ IN FORTE 

MIGLIORAMENTO E OTTIMA RESILIENZA NONOSTANTE 

IL DIFFICILE CONTESTO” 

09/04/2024 16:31 

Guido Greco, Amministratore Delegato di Fervi, illustra, in questa intervista rilasciata 

a Market Insight, i punti chiavi dei risultati 2023 e dell’outlook. Il Gruppo ha 

archiviato lo scorso esercizio con una “marginalità, sia a livello di primo margine che 

di EBITDA, migliorata in modo significativo, a fronte di una leggera contrazione dei 

ricavi”, avendo registrato infatti un margine commerciale cresciuto dal 39,2% al 

41,1% e un EBITDA ricorrente (adjusted) assestatosi al 15,3% contro il 14,7% 

dell’esercizio precedente. Il tutto in un contesto di “rallentamento dell’economia 

globale, dopo il periodo di euforia post pandemia”, nel quale “le società del Gruppo 

hanno mostrato comunque un’ottima capacità di resilienza facendo leva sulle 

capacità commerciali sempre con l’obiettivo di mantenere una marginalità 

adeguata”. Nonostante lo scenario resti complesso, il Gruppo rimarrà impegnato “nel 

rispettare i dati di piano in maniera costante” e “sempre con un occhio attento alle 

tematiche ESG”. 

Siete soddisfatti dei risultati del FY 2023? 

“Il 2023 si è chiuso con risultati in chiaroscuro, infatti a fronte di una leggera contrazione dei 

ricavi, la marginalità, sia a livello di primo margine che di EBITDA, è migliorata in modo 

significativo. 

Il margine commerciale è cresciuto da 39,2% a 41,1% e l’EBITDA ricorrente (adjusted) si è 

assestato al 15,3% contro il 14,7% dell’esercizio precedente. 

L’utile netto è stato pari a 3,9 milioni di Euro, utile che sconta un ammortamento del know-

how scaturito dall’acquisizione della Rivit di circa 0,9 milioni di Euro già al netto del teorico 

effetto fiscale. 

Dal punto di vista finanziario la generazione di cassa è stata sostenuta anche nel 2023 con un 

flusso di cassa totale di 3,6 milioni di Euro dopo il pagamento di circa 1 milione di dividendi”. 

Sono in linea con le attese o migliori? È possibile illustrarne i motivi. 

“Alla luce di quanto accaduto a partire dal secondo semestre del 2023 con il rallentamento 

dell’economia globale seguito al periodo di euforia post pandemia, i risultati in termini di 
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volumi di vendita hanno subito tale trend, in particolare nel quarto trimestre dell’anno a 

seguito del deciso rallentamento dell’industria europea. In tale contesto le società del Gruppo 

hanno mostrato comunque un’ottima capacità di resilienza facendo leva sulle capacità 

commerciali sempre con l’obiettivo di mantenere una marginalità adeguata”. 

Quali eventi hanno maggiormente influenzato il periodo appena chiuso? 

“A parte lo scenario geopolitico che non dà segnali di miglioramento imminente, anzi si è 

ulteriormente complicato con la crisi mediorientale e le conseguenti tensioni globali che non 

aiutano lo sviluppo economico, come anticipato, la sofferenza dell’industria europea – 

soprattutto quella tedesca – ha contribuito al rallentamento significativo dell’ultimo trimestre 

del 2023”. 

Quale è lo scenario del mercato per l’esercizio in corso e il prossimo anno? 

“Al momento la situazione non appare in miglioramento e il trend dell’industria nel primo 

trimestre del 2024 è in linea con la fine del 2023; le aspettative di ripresa variano dalla 

seconda metà dell’anno corrente a inizio 2025”.  

Sulla base delle conoscenze disponibili ad oggi, è possibile immaginare che le 

aspettative del mercato/il consensus vengano rispettati o superati? 

“Rispetto a quanto detto è difficile ipotizzare se le aspettative di mercato possano essere 

confermate; certo è che lo sforzo del Gruppo di rispettare i dati di piano continuerà in maniera 

costante ed i risultati del 2023 testimoniano che la solidità delle società del Gruppo permetterà 

da un lato di aggredire con forza i concorrenti per guadagnare quote di mercato e dall’altro 

permetterà di farsi trovare pronti nel momento in cui comincerà un’auspicabile ripresa”. 

Varie ed eventuali 

“Tutte le società del Gruppo continueranno a portare avanti programmi di investimento in 

risorse umane, strumenti e attrezzature mentre alcune sedi saranno interessate da sviluppo 

immobiliare e progetti di ottimizzazione e razionalizzazione della logistica sempre con un 

occhio attento alle tematiche ESG come dimostra la conferma del rating AA- con punteggio 

globale in miglioramento”. 
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War Room Business con Guido Greco
(Fervi Group)

Fervi Group è un’azienda italiana altamente specializzata nella realizzazione e
commercializzazione di attrezzature professionali e utensileria per officine meccaniche,
auto e falegnameria. Tra gli obiettivi l’incremento del fatturato all’estero, una sfida
importante vista la presenza dei grandi player internazionali. Alla base della crescita
anche un programma di welfare per rinforzare l’appartenenza aziendale. Ne parla a War
Room Business l’Amministratore Delegato Guido Greco. Intervista di Gianluca Colace 

Partecipano:

Guido Greco
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23/04/2024 - Fervi S.p.A.: 23/04/2024 -
Ricavi consolidati al 31 marzo 2023
Comunicato Stampa FERVI: Ricavi consolidati nel primo trimestre 2024 pari a Euro 14,6
milioni (-3,3% rispetto al primo trimestre 2023) per effetto della dinamica del fatturato
della controllata Rivit dovuta al cambio di gestionale avvenuto il 01 aprile 2023.

PFN negativa per 5,8 milioni di Euro, in miglioramento di 1,8 milioni di Euro rispetto al 31
dicembre 2023.

Valuta i requisiti di indipendenza degli amministratori nominati dall'Assemblea.

Vignola (MO), 23 aprile 2024 - al termine del primo trimestre 2024 il Gruppo Fervi,
quotato sul mercato Euronext Growth Milan, riporta un preconsuntivo di ricavi consolidati
netti pari a circa 14,6 milioni di Euro, rispetto a 15,1 milioni di Euro al 31 marzo 2023; il
decremento di 0,5 milioni di Euro (circa 3,3%) è pressoché interamente imputabile alla
dinamica della fatturazione della controllata Rivit per la quale, in vista del go live del
nuovo sistema gestionale avvenuto il 1 aprile 2023 e al fine di ridurre possibili problemi
operativi in fase di passaggio, era stata pianificata con alcuni clienti un'anticipazione
delle consegne degli ordini e della relativa fatturazione.

La posizione finanziaria netta consolidata, negativa (indebitamento netto) per circa 5,8
milioni di Euro, risulta in miglioramento di 1,8 milioni di Euro rispetto al dato al 31
dicembre 2023 (-7,6 milioni di Euro) per effetto dei flussi di cassa derivanti dalla gestione
caratteristica.

I dati relativi al 31 marzo 2024 sono dati preconsuntivi gestionali e non sono, ad oggi,
stati oggetto di revisione contabile.

Nel commentare l'andamento L'AD del Gruppo, Guido Greco ha dichiarato: "il risultato
del primo trimestre risente ancora della generale debolezza dei mercati cominciata a
partire dal secondo semestre del 2023, tuttavia il livello di fatturato che su base
comparabile si mantiene sostanzialmente in linea con quello del primo trimestre 2023
lascia intravedere potenzialità di recupero già a partire dal secondo trimestre. Inoltre la
generazione di cassa continua ad essere significativa con circa 1,8 milioni di Euro
generati dall'attività operativa nell'arco del primo trimestre"

Il Consiglio di Amministrazione ha inoltre accertato la sussistenza dei requisiti di
indipendenza in capo agli amministratori nominati dall'Assemblea degli azionisti svoltasi
in data odierna e qualificati come indipendenti, tenendo conto anche dei criteri
quantitativi e qualitativi di significatività delle relazioni potenzialmente rilevanti ai fini della
valutazione degli amministratori indipendenti approvati nel Consiglio di Amministrazione
del 22 marzo 2024.

Fervi S.p.A.

Via del Commercio, 81 41058 Vignola (MO)
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Il Gruppo Fervi composto da Fervi SpA e dalle controllate Rivit S.r.l., Ri-flex Abrasives
S.r.l. e Vogel Germany GMBH & CO KG è attivo nel settore della fornitura di attrezzature
professionali principalmente per l'officina meccanica, l'officina auto, la falegnameria, il
cantiere e dei prodotti inclusi nel mercato cosiddetto «MRO» (Maintenance, Repair and
Operations), ossia fornitura di attrezzature al servizio dei professionisti della
manutenzione e riparazione. L'operatività del Gruppo copre poi anche il segmento di
mercato "Do it yourself", o DIY, vale a dire il mercato dei prodotti per il fai-da-te in ambito
casalingo e di bricolage, rivolto a hobbisti e in generale soggetti che utilizzano gli utensili
Fervi a fini non professionali.

Per maggiori informazioni:

Guido Greco - Investor relator - telefono: +39 059 767172 - e-mail: investor@fervi.com

MIT SIM SPA - Euronext Growth Advisor - C.so Venezia 16 - 20121 Milano - Tel: +39 02
87399069 -Francesca Martino - Francesca.martino@mitsim.it

MIT SIM SPA - Specialist - C.so Venezia 16 - 20121 Milano - Tel: +39 02 87399069 -
Andrea Scarsi - Trading-desk@mitsim.it
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Disclaimer

Fervi S.p.A. ha pubblicato questo contenuto il 23 aprile 2024 ed è responsabile delle
informazioni in esso contenute. Distribuito da Public , senza apportare modifiche o
alterazioni, il 23 aprile 2024 20:59:37 UTC
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Fervi, i ricavi nel 1° trimestre 2024
di Redazione Lapenna del Web24 apr 2024 ore 08:49Le news sul tuo Smartphone

Fervi - società quotata all'Euronext Growth Milan e attiva nella fornitura di attrezzature al
servizio dei professionisti della manutenzione e riparazione - ha comunicato di aver
chiuso il 1° trimestre del 2024 con ricavi pari a circa 14,6 milioni di euro, rispetto ai 15,1
milioni ottenuti nello stesso periodo dello scorso anno, con un decremento del 3,3%. La
flessione è dovuta alla dinamica del fatturato della controllata Rivit per la quale era stata
pianificata con alcuni clienti un'anticipazione delle consegne degli ordini e della relativa
fatturazione.

A fine marzo 2024 la posizione finanziaria netta era negativa per circa 5,8 milioni di
euro, in miglioramento rispetto ai 7,6 milioni di euro di inizio anno, per effetto dei flussi di
cassa derivanti dalla gestione caratteristica.
Questo scritto è redatto a solo scopo informativo, può essere modificato in qualsiasi
momento e NON può essere considerato sollecitazione al pubblico risparmio. Il sito web
non garantisce la correttezza e non si assume la responsabilità in merito all’uso delle
informazioni ivi riportate.
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Aggiornato il catalogo prodotti Fervi con una nuova linea di

torni

NMpubliteconline.it/newsmec/2024/04/29/aggiornato-il-catalogo-prodotti-fervi-con-una-nuova-

linea-di-torni

Aprile 29, 2024

I nuovi torni della serie T997- di Fervi (che comprende le varianti 230V,

400 V, 230V3A, 400V3A, 230VI e 230VI3A) sono stati sviluppati per

soddisfare soprattutto le richieste provenienti dai reparti attrezzeria delle

aziende metalmeccaniche, delle officine e delle lavorazioni di

carpenteria.

di Laura Alberelli

Fervi (uno dei brand appartenenti a Fervi Group) propone un ampio catalogo prodotti che

comprende macchine utensili, utensileria manuale e abrasivi. Con oltre 8.600 referenze al servizio

dei professionisti della manutenzione e riparazione in ambito industriale, automotive e

artigianale, Fervi è particolarmente attenta alle esigenze provenienti dal mercato fornendo dunque

un catalogo prodotti sempre aggiornato e in linea con quelle che sono le reali esigenze dei clienti.

Ad ampliare il programma di macchine già noto e apprezzato sul mercato, sei nuovi modelli di

torni appartenenti alla serie T997- frutto dell'attenta e costante attività di ricerca & sviluppo svolta

da Fervi. Nel prossimo paragrafo, ne descriviamo le peculiarità tecniche e prestazionali di maggior

interesse.

Macchine robuste e di lunga durata

I nuovi torni della serie T997- di Fervi (che comprende le varianti 230V, 400 V, 230V3A,

400V3A, 230VI e 230VI3A) sono stati sviluppati per soddisfare soprattutto le richieste provenienti

dai reparti attrezzeria delle aziende metalmeccaniche, delle officine e delle lavorazioni di

carpenteria.

Per la loro messa a punto, una particolare attenzione è stata riservata ai materiali utilizzati per la

costruzione dei nuovi torni in modo da assicurare elevata robustezza e lunga durata alle

macchine. In virtù di ciò, le strutture dei nuovi torni T997- di Fervi sono realizzate in acciaio. Oltre

a una struttura robusta, per lo sviluppo dei suoi nuovi torni Fervi ha pensato di dotare le macchine

con una serie di dispositivi in grado di assicurare massima sicurezza all'operatore. Tra i

dispositivi di protezione ricordiamo, ad esempio, il freno a pedale elettromeccanico, il paraspruzzi

posteriore, i pulsanti di emergenza e la protezione del mandrino, della torretta e della vite madre.
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In tutte le configurazioni dei torni della serie T997-, la distanza delle punte è di 1.000 mm, mentre

l'altezza punte è pari a 160 mm. Identico per tutti i modelli è anche il passaggio barra, pari a 38

mm e l'attacco mandrino con attacco Camlock D1-4" del diametro di 160 mm. Diverso è invece il

regime massimo di rotazione mandrino che nei modelli T997/230V, 400V, 230V3A e 400V3A è di

1.800 giri/min, mentre nei modelli 230VI e 230VI3A è invece pari a 1.750 giri/min. Il diametro

massimo gestibile sul banco è 320 mm, mentre il diametro massimo sul carro è di 180 mm. A

seconda dei modelli, i torni serie T997- sono dotati di un motore con potenza 1,1 - 1,5 kW. Tutti

i torni della linea T997- di Fervi sono anche disponibili in versione 60Hz.

I nuovi torni proposti da Fervi hanno un ingombro di 1.880 x 760 x 1.620 mm e un peso di 650 kg.

X ALETINO
X0800555
Z

SFERVI

NETUICLEMISCHEN

Nei modelli T997/230V3A, T997/400V3A e T997/230VI3A è presente un visualizzatore a tre assi.

Un servizio di assistenza a tutto tondo

I torni Fervi vengono forniti già configurati con gli accessori richiesti dal cliente e in linea con le

specifiche esigenze di utilizzo. Fra gli accessori ricordiamo le lunette, le contropunte, la lampada a

LED e il sistema di raffreddamento. Nei modelli T997/230V3A, T997/400V3A e T997/230VI3A è

presente un visualizzatore a tre assi, mentre i modelli T997/230VI e T997/230VI3A possono

essere equipaggiati con un innovativo motore inverter in modo da garantire alte prestazioni

assicurando al tempo stesso una maggiore silenziosità e un numero ridotto di vibrazioni.

A tutela dell'investimento, i torni della serie T997- sono coperti dal servizio Fervi Plus, un

pacchetto che prevede l'estensione di garanzia, il controllo pre-consegna del prodotto e degli
accessori, l'assistenza tecnica post-vendita e un'area online riservata, dove tenere tutta la

documentazione e la manualistica.

C

Fervi ha previsto una serie di dispositivi in grado di assicurare massima sicurezza all'operatore.
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